

 
  
  
   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Šta je Big data?

		  Big Data tj. velika količina podataka je novi pojam u menadžmentu koji se odnosi na veliku količinu podataka koje karakteriše velika raznolikost i veliki protok (frekvencija). Pod pojmom Big Data podrazumijeva se informacioni resurs:– velike količine,– velike brzine i– velike raznovrsnosti podatakakoji zahtjeva:– nove i inovativne metode obrade i optimizacije […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     22. Maja 2015.

	     	      

	      	    

	        
		  Analitičke vještine i vještine usluživanja klijenata

		  Trebala bih biti kreativna i na kraju tekuće sedmice, nakon što sam uspjela završiti sve rutinske aktivnosti za danas, napisati novi Savjet dana. Pokušavam tekuću sedmicu i aktivnosti u njoj sublimirati. Prvo kreiram naslov teksta, a zatim i  sadržaj u Savjetu dana. Značaj podataka i kreativnosti je bila prva ideja […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     15. Maja 2015.

	     	      

	      	    

	        
		  PR mgt.: Povjerenje kao nematerijalna imovina

		  Pisala sam već o značaju PR-a u rubrici Savjet dana. Zato će ovaj tekst biti posvećen značaju povjerenja kao nematerijalne imovine poslovne organizacije. O PR mgt.-u pišem tekstove obično kada i sama poduzimam ove aktivnosti. Ali nismo li mi svi PR menadžeri? Ne predstavljamo li svi naše poslovne organizacije u […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     15. Maja 2015.

	     	
	

	      

	      	    

	        
		  PR tekst: www.novovrijeme.ba

		  U 138. izdanju Novog vremena, a povodom obilježavanja 5. godišnjice tržišnog djelovanja SoftConsulting s.p. Tuzla, objavljen je PR tekst. Zahvaljujem se na suradnji i ukazanom povjerenju ! Lejla Softić, dipl.oec. – osnivač, SoftConsulting s.p. Tuzla    

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     8. Maja 2015.

	     	      

	      	    

	        
		  Proces dizajniranja organizacije prodaje

		  Imam priliku ostvariti kontakte sa mnogim profesionalcima koji se bave prodajom. U zavisnosti od poslovne djelatnosti, organizacija prodajne funkcije je različita u svakoj pojedinoj organizaciji. Bez obzira koja je osnovna djelatnost poslovne organizacije, prodaja kao jedna od poslovnih funkcija, je specijalizirana poslovna djelatnost. Poslovna organizacija, bez obzira koja je njena […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Implementacija CRM alata i automatizacija poslovnih procesa

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  CRM alati za analizu podataka o klijentima

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Značaj EI za poslovne pregovore

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     28. Aprila 2015.

	     	      

	      	    

	        
		  Vođstvo: 3 E i Fiedlerov model

		  Vođstvo, kao dio procesa menadžmenta, uključuje ključne aktivnosti za realizaciju strategije organizacije: – Interpretiranje: sposobnost menadžera da pravilno tumači stvarnost, gdje je neophodno da menadžer raspolaže relevantnim informacijama i da realno sagledava sebe i druge osobe. – Oblikovanje: stvaranje vizije i strategije, sposobnost prilagođavanja planova i akcija promjenama u poslovnom […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     28. Aprila 2015.

	     	      

	      	    

	        
		  Šta je NLP?

		  Neurolingvističko programiranje ( NLP ) je komunikacioni model koji se bavi: proučavanjem veze između komunikacije, načina razmišljanja i ponašanja, kao i različitim tehnikama za unapređenje komunikacije, promjene ponašanja i ostvarenje ciljeva. Njegovi tvorci tvrde da postoji veza između neuroloških procesa -“neuro”, jezika -“lingvistički” i obrazaca ponašanja naučenih kroz iskustvo -“programiranje”, […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn


 






 
  
					
SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?




  

  
  
		Prijava / Registracija
Username or Email
Password





			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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