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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Operativni troškovi: tradicionalni ili suvremeni pristup?

		  Savjet dana, u sedmici kada virtuelni savjetnik obilježava petu godinu tržišnog djelovanja, kao i posljednju sedmicu tekućeg mjeseca odnosno prvu sedmicu proljeća u 2015. godini posvećujem temi iz oblasti finansijskog konsaltinga: operativnim troškovima. Za predviđeno polje tzv. istaknuta slika u IT alatu kojeg koristim kako bih objavila tekst za rubriku  […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Nova vrijednost: produkti ili usluge?

		  Često se u medijima govori o potrebi stvaranja nove vrijednosti. Zato ovaj Savjet dana posvećujem odgovoru na pitanje: Da li se nova vrijednost stvara samo kroz proizvodnju? kao i: Kako se kroz izvršavanje usluga stvara nova vrijednost? Tekuću sedmicu sam počela sa posjetom Klijentu, koji se bavi prodajom renomiranih brendova- […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Planiranje prihoda i poslovni ciljevi

		  Planski pristupan svemu što radim.  Stoga je tema za ovu sedmicu: Planiranje prihoda i poslovni ciljevi. Da, bavila sam se ovim pitanjima u vlastitom biznisu. Ali pratim i aktivnosti na tržištu. Jedan poslovni poduhvat me je opredjelio da napišem nešto više o potrebi BH privrednih subjekata da planiraju poslovne prihode […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  CFO – financijski direktori: inovatori i pokretači promjena

		  Snijeg. Nekoliko dana do proljeća. Analizu tekstova u Savjetu dana sam uradila ranije, tako da mi nije teško napisati današnji tekst. Ranije sam utvrdila da je, u rubrici Savjet dana, najmanje tekstova iz finansijskog konsaltinga. Ispravljam “grešku” koju sam potpuno svjesno učinila. Redovnim godišnjim anketiranjem, kojeg sam izvršila u protekloj […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Personalizirane prodajne aktivnosti

		  Naslov za današnji Savjet dana je trebao biti “Integracija prodajne i marketing funkcije”. Jučer sam, neplanirano, pričala o vlastitim prodajnim aktivnostima. Zato danas mijenjam naslov u Personalizirane prodajne aktivnosti. Kada se bavite poslovnim savjetovanjem, kao osnovnom djelatnošću, (potencijalni) klijenti Vam ne vjeruju da se bavite i prodajnim aktivnostima.  Kada govorite […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Business Models: B2B, B2C,B2P

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  CRM analitika – precizne i iskoristive strateške informacije

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  CRM alati za analizu klijenata i segmentacija ciljnog tržišta

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Transferne cijene

		  Pojam transferne cijene prisutan je već duže vrijeme i javlja se decentralizacijom složenih organizacijskih struktura poslovnih subjekata. Posebnu ulogu transferne cijene dobivaju razvojem poslovnih modela. Transakcijama akvizicija poslovnih subjekata nastaju velike grupe čiju organizaciju čine matice i podružnice. Matice su subjekti koji kontroliraju podružnice jer imaju više od 50 % […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Šta je storytelling?

		  Jedna od najvažnijih aktivnosti u poslovnom svijetu je prezentacija projekta, proizvoda ili brenda potencijalnim kupcima ili ulagačima. Tehnika za uspješno prezentiranje ima puno, a u posljednje vrijeme sve više se koristi tehnika storytelling-a. Storytelling je vještina pričanja priča nastala u 19. stoljeću. Ubrzo je prodrla u svijet političkog i menadžerskog […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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