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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting


  
  
  	
  		Pratite nas na:

  		[image: ][image: ][image: ]  		
  	

  	
  		Kontakt
  		O nama
  	

  	
	
		
		
	




  

  
   	Početna
	O savjetovanju
	Principi poslovanja
		Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
	Poslovna izvrsnost
	Multidisciplinarna poslovna saradnja
	Win-win koncept poslovanja
	Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva



	Poslovni ciljevi
	Poslovni trendovi
	Poduzetništvo
	Društvena odgovornost



	Usluge
	Razvojni konsalting
	Marketing konsalting
	Finansijski konsalting
	Menadžment konsalting
	In-house programi



	O partnerima
	Leftor d.o.o. Tuzla
	Datalab BH d.o.o. Sarajevo
	Alfa 24 Tuzla
	EMC d.o.o. Sarajevo
	COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
	‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
	New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
	AG Partner, Tuzla
	FINconsult d.o.o. Tuzla
	Invest projekt d.o.o. Sanski Most
	Portal www.kliker.ba
	U.G. “Projekt ABC”



	Kutak za klijente
	Značaj poslovnog savjetovanja
	Poslovna literatura
		SoftConsulting tekstovi
			Prezentacije
	Objavljeni članci



	Preuzeti tekstovi sa interneta
			Tekstovi na domicilnom jeziku
	Tekstovi na engleskom jeziku






	FAQ
	Korisni linkovi
	Poslovne zanimljivosti



	Poslovna suradnja
	Sinergijski efekti suradnje
	Ostvarite kontakt sa nama
	On line korisnički zahtjev
	Partnerska aplikacija
	Zašto 10+



	Savjet dana
	Menadžment konsalting
	Finansijski konsalting
	Marketing konsalting
	Razvojni konsalting





  
 




 
 
  
   

   	Savjetnik
	404


  

 

 
 
  
  
	     
	   	    
	     31. Januara 2012.

	     	      [image: ]

	      	    

	        
		  Šta je segmentacija tržišta ?

		  Najvažniji cilj svakog posla je pružanje što kvalitetnije usluge svojim klijentima. Da bi se unaprijedio poslovni potencijal, potrebno je razumjeti kako trenutni i potencijalni klijenti razmišljaju. Ukoliko se tržište sastoji iz dva ili više klijenata tada postoji teorijska potreba za podjelom tržišta, uz pretpostavku da su potrebe svakog klijenta jedinstvene. […]

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Analiza statističkih podataka

		  Uspješna poslovna odluka rezultat je odgovarajuće statističke analize. Stoga, statistička analizapomaže da se donesu ispravne poslovne odluke i to na temelju prikupljenih povijesnih podataka. Sa stanovišta ekonomske teorije, donošenje poslovnih odluka na bazi intuicije nije opravdano odnosno za uspješno poslovno odlučivanje neophodno je prethodno izvršiti određenu statističku analizu i procjenu […]

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Poslovna inteligencija i izvrsnost

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Šta je outsourcing ?

		  Outsourcing (engl.) znači povjeravanje vanjskim izvršiocima dijela proizvodnje ili dijela usluga koji se unutar nekog privrednog subjekta obavljaju nedovoljno djelotvorno ili njihovo obavljanje unutar postojeće organizacijske strukture nije nužno za osnovnu djelatnost  privrednog subjekta. Podrazumijeva proces ugovaranja određenih poslovnih aktivnosti koje će sprovesti neko drugi, obično vanjski izvršilac. Koristi se […]

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Poslovni razvoj

		  Poslovni razvoj je kombinacija strateške analize, marketinga i prodaje. Budući da je područje poslovnog razvoja blisko marketingu i prodaji, ukoliko unutar privrednog subjekta ne postoji zaseban organizacioni dio specijaliziran za razvoja poslovanja, sa velikom sigurnošću se ovi poslovi mogu povjeriti licima nadležnim za upravljanje prodajnim i marketing aktivnostima. U nekim […]

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  U novu 2012. godinu sa novim proizvodima i pogodnostima

		  Nastojeći da pratimo savremene trendove, u 2012. godini, kreirali smo nove proizvode i pogodnosti. Uvođenje novih zaposlenika u poslovanje privrednog subjekta, osnova su poslovnog razvoja, a jedinstveno postupanje svih zaposlenika: trenutnih i novih, u skladu sa tržišnim potrebama, neophodno je da bi se postigla njihova operativna učinkovitost. Kako bi obezbjedili […]

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Zašto planirati?

		  Za preuzimanje materijala molimo Vas da kliknete na slijedeći tekst:Zašto planirati?
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		  Šta je trend?

		  Riječ trend potiče iz engleskog jezika i u pojednostavljenom prijevodu znači ¨nešto što se kreće¨. Trend komponenta predpostavlja da vrijednosti posmatranog vremenskog niza imaju dugoročnu tendenciju rasta ili pada. Takvo kretanje se, u statističkoj obradi vremenskih nizova, može iskazati trend modelima koji mogu biti rastući/padajući i linearni/nelinearni u zavisnosti od […]

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Promocija: 1 od 7 P marketing miksa

		  Uobičajeno je da se marketing i promocija poistovjećuju kao pojmovi, iako je marketing mnogi širi pojam od same promocije. Dakle, marketing se obično izjednačava sa ekonomskom propagandom, unapređenjem prodaje i publicitetom odnosno posmatra se kao oblik oglašavanja, promocije i pojačanog prisustva u medijima. Treba imati u vidu da je temeljno […]

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Upravljanje rizicima

		  Za preuzimanje materijala molimo Vas da kliknete na slijedeći tekst: Upravljanje rizicima.
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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