

 
  
  
   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Virtualna organizacija

		  Za preuzimanje materijala molimo Vas da kliknete na slijedeći tekst: Virtualna organizacija.

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     4. Avgusta 2011.

	     	      

	      	    

	        
		  Marketing putem društvenih mreža

		  Marketing putem društvenih mreža je strategija kompanije koja je usmjerena na poticanje potencijalnih klijenata (ciljnih tržišta) da međusobno dobrovoljno i besplatno razmjenjuju informacije o nekom proizvodu ili usluzi, komentiraju, te na taj način kreiraju što je moguće veću izloženost promotivnoj poruci što većeg broja potencijalnih kupaca. Koristi od marketinga putem […]

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     4. Avgusta 2011.

	     	      

	      	    

	        
		  Šta je franšiza?

		  Riječ franšiza općenito znači ‘pravo’ ili ‘povlastica’. U svijetu biznisa, franšiza je pravni i komercijalni odnos između imaoca robnog žiga, uslužnog žiga, trgovačke marke ili reklamnog simbola i pojedinca ili grupe koji traže pravo korištenja te identifikacije u poslovanju. Dakle, nosilac franšize ima prava prodaje proizvoda ili usluga koristeći operativne […]

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Izazovi programa lojalnosti

		  Za preuzimanje materijala molimo Vas da kliknete na slijedeći tekst: Izazovi programa lojalnosti.

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     6. Jula 2011.

	     	      

	      	    

	        
		  Boje kao marketinški alat

		  U praktičnom svijetu marketinga boja predstavlja varijablu kojom se manipulira dnevno, najćešće intuitivno. Boja je vrlo često korištena kao marketinški alat kojim se utiče na ljude. Istraživanja uticaja boja provode se unutar različitih disciplina: psihologije, umjetnosti, antropologije, arhitekture, fizike, filozofije i medicine. Boje utiču na ljude ne samo vizuelno, nego […]
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		  Uspjeh prodaje i programi lojalnosti

		  U današnje vrijeme, kompanije uspijevaju samo ako na bolji način ostvaruju i zadovoljavaju potrebe svojih klijenata. Savremene kompanije moraju biti usmjerene isključivo prema klijentima ukoliko žele ostvariti pobjedu u “tržišnoj utakmici”. One moraju pružati veće vrijednosti svojim ciljanim grupama klijenata  i postati stručnjaci u stvaranju klijenata, a ne proizvoda i […]

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Menadzment kategorije proizvoda

		  Za preuzimanje materijala molimo Vas da kliknete na slijedeći tekst: Menadžment kategorije proizvoda.

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  B2B poslovni koncept

		  Za preuzimanje materijala molimo Vas da kliknete na slijedeći tekst:B2B poslovni koncept.

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Benchmarking

		  Za preuzimanje materijala molimo Vas da kliknete na slijedeći tekst:Benchmarking.

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Benchmarking Izvještaj

		  Za preuzimanje materijala molimo Vas da kliknete na slijedeći tekst:Benchmarking izvještaj.
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	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

      
   
    1
2
3
4
5
6
7
8
9
10
11
12
13
14
15
16
17
18
19
20
21
22
23
24
25
26
27
28
29
30
31
32
33
34
35
36
37
38
39
40
41
42
43
44
45
46
47
48
49
50
51
52
53
54
55
56
57
58
59
60
61
62
63
64
65
66
67
68
69
70
71
72
73
74
75
76
77
78
79
80
81
82
83
84
85
86
87
88
89
90
91
92
93
94
95
96
97
98
99
100
101
102
103
104
105
106
107
108
109
110
111
112
113
114
115
116
117
118
119
120
121
122
123
124
125
126
127
128
129
130
131
132
133
134
135
136
137
138
139
140
141    « Prethodna
    Slijedeća »
   

   
  

  
  
  
     

  
 






 
  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn


 






 
  
					
SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?




  

  
  
		Prijava / Registracija
Username or Email
Password





			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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