

 
  
  
   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Marketinški vs. Prodajni pristup
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		  Značaj interakcije s korisnicima na društvenim mrežama
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		  Prednosti inbound marketinga
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		  Šta je nudge marketing?

		  Pojam nudge se definira kao nježno, lagano, gurkanje odnosno poticanje potrošača kako bi se pridobila njihova pažnja ili kako bi se potrošači privukli i potaknuli na određenu akciju. To je svaki aspekt arhitekture izbora koji mijenja ponašanje ljudi na predvidljiv način, bez zabrane bilo kakvih opcija (odluka) ili značajne primjene […]
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		  Closed-Loop Marketing

		  Marketing zatvorene petlje (engl. Closed-Loop Marketing – CLM) je strategija koja podrazumijeva prikupljanje i analizu informacija o kupcima, te njihovu distribuciju prodajnim i marketinškim timovima. Koristi se za stvaranje ciljanog sadržaja za različite segmente ciljne publike, razvoj kvalitetnih marketinških kampanja i postizanje boljeg povrata ulaganja (ROI). Ovaj oblik marketinške analize […]
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		  Autentična marketinška komunikacija

		  Za marketinšku komunikaciju u digitalnim uvjetima veoma je važna autentičnost. Suvremeni potrošači radije kupuju brendove koje smatraju autentičnim odnosno koji iskreno i transparentno komuniciraju putem društvenih mreža, kao jednim od digitalnih kanala,  i/ili putem konvencionalnih kanala marketinške komunikacije (npr. maloprodajni objekti i sl.). U nastojanju da zadobiju povjerenje većeg broja […]
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	     17. Avgusta 2022.

	     	      

	      	    

	        
		  Suvremena.hr i savjetnik.ba pozivaju Vas na MAGROS  2022.

		  Sa ciljem promocije značaja ulaganja u ‘zelenu’ ekonomiju, SoftConsulting s.p. Tuzla (www.savjetnik.ba) nastavio je suradnju sa respektabilnim poslovnim časopisom i portalom Suvremena trgovina (www.suvremena.hr). Zadovoljstvo nam je pozvati Vas na 34. tradicionalnu, najveću konferenciju za proizvođače i trgovce MAGROS 2022 u organizaciji časopisa i portala Suvremena trgovina i Hrvatske gospodarske […]
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		  Marketing plan vs. Plan prodaje

		  Marketing i prodaja dva su glavna pokretača svakog poslovanja. Marketing plan i plan prodaje su alati bez kojih ne može uspješno poslovati niti jedno preduzeće, bez obzira na djelatnost (proizvodna ili uslužna preduzeća) i veličinu (mala, srednja ili velika preduzeća). Iako su format i sadržaj marketing i prodajnog plana različiti […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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	     5. Avgusta 2022.

	     	      

	      	    

	        
		  Značaj društvenih mreža za brending

		  Brending u digitalnim uvjetima poslovanja je nezamisliv bez primjene društvenih mreža. Digitalna marketing strategija treba biti tako oblikovana da se pri brendiranju, kao jedan od komunikacijskih kanala, koriste i društvene mreže. S obzirom na njihovu raznovrsnost, društvene mreže treba efikasno koristiti za potrebe brendinga. Društvene mreže obično se koriste za […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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	     29. Jula 2022.

	     	      

	      	    

	        
		  Outsourcing i upravljanje promjenama

		  Upravljanje promjenama u digitalnoj ekonomiji postaje sve izazovnije, a sve veći broj preduzeća se pri tome koristi različitim outsourcing uslugama. Nadalje sve više pružalaca outsourcing usluga kreiraju na tržištu nove trendove koji stvaraju potrebu za upravljanjem promjenama u preduzeću. Brojni digitalni trendovi su u značajnoj mjeri uticali na sve veću […]
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn


 






 
  
					
SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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