

 
  
  
   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Značaj bloga za influencer marketing

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     20. Maja 2022.

	     	      

	      	    

	        
		  Šta je MarTech?

		  Marketing technology (skraćeno MarTech) je skup softverskih rješenja koje koriste marketinški stručnjaci kako bi podržali kritične poslovne ciljeve i potaknuli inovacije unutar svojih preduzeća. Martech rješenja se usredotočuju na sadržaj i korisničko iskustvo, oglašavanje, izravni marketing, upravljanje marketingom, te marketinške podatke i analitiku. To su tehnike i alati koje marketinški […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Prednosti nekonvencionalnog marketinga

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     20. Maja 2022.

	     	      

	      	    

	        
		  B2B marketing strategija

		  Poslovanje brojnih preduzeća zasniva se na korištenju proizvoda ili usluga drugih preduzeća i zato B2B marketing strategija ima posebnu važnost za uspješno poslovanje preduzeća – dobavljača. B2B marketinške strategije drastično se razvijaju i potrebno je da preduzeće prati aktualne trendove u ovoj oblasti. U nastojanju da ostane konkurentno na tržištu, […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     20. Maja 2022.

	     	      

	      	    

	        
		  Mobilni marketing

		  Mobilni marketing (engl. Mobile marketing) je višekanalna digitalna marketinška strategija usmjerena na dosezanje ciljane publike na njihovim pametnim telefonima, tabletima i/ili drugim mobilnim uređajima, putem web-stranice, e-pošte, SMS-a i MMS-a, društvenih mreža i aplikacija. Korisnici svu svoju pažnju preusmjeravaju na mobilne uređaje i zato marketinški stručnjaci sve više koriste mobilni […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Važnost WOMM za brending

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     13. Maja 2022.

	     	      

	      	    

	        
		  Digitalno korisničko iskustvo (DCX)

		  Digitalna marketing strategija podrazumijeva primjenu različitih komunikacijskih kanala: web stranica, mobilna aplikacija, društvene mreže, digitalni kiosci i drugi samouslužni uređaji. Pri tome korisnici primjenjuju različite uređaje (desktop računar, laptop, tablet, mobitel), što komunikaciju i kreiranje digitalnog korisničkog iskustva čini kompleksnim i zahtjevnim procesom. Digitalno korisničko iskustvo je sveukupnost online interakcija […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     6. Maja 2022.

	     	      

	      	    

	        
		  Značaj sadržajnog marketinga za brending

		  Sadržajni (content) marketing prvenstveno se koristi pri podizanju svijesti o brendu i izgradnji povjerenja kod ciljne publike. Kreiranje relavantnih, korisnih i dosljednih sadržaja vrši se sa ciljem privlačenja novih i zadržavanja postojećih kupaca, te poticanja njihovih kupovnih odluka. Strategija sadržajnog marketinga treba biti prilagođenja vrijednostima koje brend zastupa na tržištu. […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     29. Aprila 2022.

	     	      

	      	    

	        
		  Timska organizacija

		  Suvremeni uvjeti poslovanja i hibridni način rada zahtijevaju promjenu poslovnih modela i organizacijske strukture. Timska suradnja postaje sve značajnija za konkurentnost preduzeća. Organizacije koje se temelje na timu razlikuju se od tradicionalnih hijerarhijskih organizacija, pri čemu su timovi usredotočeni na zajedničko postizanje ciljeva što omogućava istinsku suradnju na radnom mjestu. […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     22. Aprila 2022.

	     	      

	      	    

	        
		  Hibridni način rada

		  Hibridni način rada postepeno postaje organizacijski standard kojeg primjenjuje sve više suvremenih preduzeća. Ovaj organizacijski model ima brojne prednosti za poslodavce i zaposlenike, a najznačajnija je veća fleksibilnost pri izvršavanju poslovnih aktivnosti. Hibridni način rada je spoj rada na daljinu i rada u poslovnim prostorijama preduzeća. Kako za hibridni način […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn


 






 
  
					
SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?




  

  
  
		Prijava / Registracija
Username or Email
Password





			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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