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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Šta je Smarketing?

		  Smarketing je proces integracije prodajnih i marketinških procesa preduzeća. Cilj je da poslovne funkcije prodaja i marketing imaju zajednički integrirani pristup, što može dovesti do godišnjeg rasta prihoda. Na taj način proizvod ili usluge se promovira potencijalnim kupcima i istovremeno integrira sa aktivnostima u prodajnom odjelu. Odjeli prodaje i marketinga […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  PPC marketing

		  PPC je skraćenica za pay-per-click, model internet marketinga u kojem oglašivači plaćaju naknadu svaki put kada se klikne na jedan od njihovih oglasa. U suštini, to je način kupnje posjeta vašoj web-lokaciji, umjesto da organski pokušavate postići te posjete. Oglašavanje na tražilicama jedan je od najpopularnijih oblika PPC-a. Omogućava oglašivačima […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Značaj DOP-a za realizaciju marketing strategije
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		  Prednosti i izazovi D2C marketinga
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		  Vizualni sadržaji i digitalni marketing

		  Upotreba vizualnih elemenata ima poseban značaj za digitalni marketing, pri privlačenju pažnje potencijalnih internet kupaca i u konačnici za kreiranje boljih prodajnih rezultata preduzeća. Ukoliko preduzeće želi zadobiti pažnju suvremenih kupaca, potrebno je da koristi vizualni sadržaj u promotivnim aktivnostima. Vizualni sadržaj u marketingu je korištenje slika za prenošenje vrijednih […]
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		  Značaj personalizacije za e-marketing

		  Personalizacija ima poseban značaj za e-marketing, jer pomaže povećanju uspjeha e-marketing strategije u širokom spektru industrija. Najvažnija prednost personaliziranja za e- marketing je isticanje e-pošte, čime se povećava vjerojavatnoća njenog otvaranja i ‘jača’ korisničko iskustvo slanjem ‘pravog’ sadržaja, ‘pravim’ osobama, u ‘pravo’ vrijeme. Personalizacija je marketinški proces u kojem se […]
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		  Elementi konkurentske prednosti

		  Način na koji će preduzeće postići konkurentsku prednost na tržištu odnosno superiorniju vrijednost za kupce (ciljno tržište) u odnosu na konkurenciju, definiše se marketing strategijom. Dva su osnovna tipa sticanja konkurentske prednosti na tržištu: vođstvo u troškovima (komparativna prednost) i diferencijacija. Komparativna prednost je sposobnost preduzeća da proizvodi robu odnosno […]
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		  Liderstvo i organizacijski dizajn

		  Dizajniranje organizacije jedan je od izazova za suvremene lidere. Pri organiziranju suradničkog tima, suvremeni lideri trebaju koristiti i ‘nove’ načine organiziranja. Iako se tradicionalni organizacijski modeli (npr. funkcionalna i matrična organizacija) mogu veoma uspješno koristiti i u suvremenim preduzećima, način na koji se novi tehnološki i organizacijski trendovi mogu koristiti, […]
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		  Strateški pristup upravljanju promjenama

		  Promjena poslovne strategije samo je jedan od aspekata upravljanje organizacijskim promjenama. U zavisnosti u kojoj razvojnoj fazi se nalazi preduzeće (npr. start-up ili etablirana preduzeća na tržištu) upravljanje organizacijskim promjenama je jedan od procesa pri razvoju poslovanja preduzeća. Strateški pristup upravljanju organizacijskim promjenama neophodan je za dugoročno uspješno poslovanje preduzeća. […]
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		  Šta je pravilo 70:20:10?

		  Jedan od izazova sa kojim se susreću inovativna preduzeća jeste razumijevanje kako inovirati, da li krenuti za disruptivnom i riskantnom idejom Ili se koncentrirati na inkrementalne inovacije, poboljšavajući svoje trenutne proizvode/usluge koji su već izazvali interes kupaca. Mnoga preduzeća usvojila su pravilo 70:20:10, kako bi potaknule inovacije. Iako ovaj model […]
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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