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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Šta je relacijski kapital?

		  Relacijski kapital (engl. Relational capital) je jedna od tri osnovne komponente intelektualnog kapitala. To je vrijednost unutarnjih i vanjskih društvenih odnosa preduzeća, koja je nastala kroz tržišne aktivnosti preduzeća. Predstavlja skup nematerijalnih ulaganja proizašlih iz komercijalnih aktivnosti preduzeća. Uključuje imidž i reputaciju preduzeća. Relacijski kapital su svi odnosi preduzeća sa […]
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		  Tržišna inteligencija

		  Tržišna inteligencija (engl. Market intelligence) je dio poslovne inteligencije koji pomaže preduzećima da bolje razumiju poslovno okruženje, na njemu uspješno konkuriraju i tako postižu rast poslovanja. Tržišna inteligencija obuhvata informacije o tržišnim akterima i strateški važnim temama potrebnim za podršku pri poslovnom odlučivanju. Obuhvata: klijentsku inteligenciju (podaci o klijentima), kompetitivnu […]
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		  Značaj analize konkurencije za tržišno pozicioniranje
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		  Tržišna inteligencija i poslovno odlučivanje
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		  Kako prepoznati potrebe suvremenih kupaca?

		  Suvremena preduzeća su sve više dostupna na širokom spektru kanala (digitalni i konvencionalni) kako bi osigurali uspješnu komunikaciju sa kupcima, onako kako kupci najviše žele da komuniciraju. Jedan od načina na koji se mogu prepoznati potrebe suvremenih kupaca je primjena razgovornog marketinga. Cilj primjene razgovornog marketinga je poboljšati korisničko iskustvo […]
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		  Trendovi u digitalnom marketingu

		  Digitalni marketing je puno dinamični i izazovniji od konvencionalnog marketinga,  zahvaljujući inovativnim digitalnim alatima koji se koriste. Suvremena preduzeća postepeno postaju ‘žrtve’ digitalnog darvinizma i evolucije potrošačkog ponašanja, kada se društvo i tehnologija razvijaju brže od mogućnosti njihovog iskorištavanja. Alati umjetne inteligencije (AI) postepeno postaju pokretačka snaga digitalnog marketinga i […]
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		  Mentorstvo vs. Coaching

		  Više je različitih metoda koje se mogu koristiti za razvoj ljudskih potencijala. Mentorstvo i coaching najčešće se praktikuju u većini preduzeća, ali i pri razvoju poduzetništva. Koja od ove dvije metode će se primjeniti zavisi od karakteristika pojedinca: mentora ili coacha, koji treba da pruži podršku osobi kojoj je to […]
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		  Upravljanje inovacijskim projektima

		  Upravljanje projektima podrazumijeva poduzimanje aktivnosti koje se nikada prije nisu izvršavale, pri čemu inovacije imaju veliki značaj za uspješnu realizaciju projekta, a inventivnost postaje temeljna kompetencija projekat menadžera. Konvencionalni pristup upravljanju projektima fokusira se isključivo na isporuku proizvoda i usluga, a mogućnosti za inovacije su minimalne i odnose se na […]
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		  e-Arhiva: nezaobilazni alat suvremenih preduzeća
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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