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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Transakcijski vs. relacijski marketing

		  Više je različitih pristupa pri upravljanju odnosima sa kupcima i obavljanju prodajnih aktivnosti. Dva su osnovna tipa kupo-prodajnih odnosa (B2C i B2B). U zavisnosti od izabranog pristupa, bez obzira da li se radi o B2C ili B2B prodaji, mogu se koristiti prednosti transakcijskog i relacijskog marketinga. Transakcijski marketing se temelji […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Empirijsko vs. intuitivno znanje

		  Empirijsko i intuitivno znanje su dva različita načina sticanja znanja. Razlika između ove dvije vrsta znanja je u načinu njihovog sticanja i prirodi informacija koje pružaju. Empirijsko znanje se oslanja na opažanje i analizu, a intuitivno znanje potiče iz unutarnjeg osjećaja i kreativnog procesa. Obje vrste znanja su važne u […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Tehnološke inovacije i poslovni razvoj

		  Digitalna ekonomija ne može se zamisliti bez tehnoloških inovacija. Prihvaćanje tehnoloških inovacija presudno je za poslovni razvoj, jer osnažuje preduzeća da ostanu relevantna, konkurentna i prilagodljiva na tržištu koje se stalno razvija. Imaju poseban značaj za dugoročni ekonomski rast i konkurentnost preduzeća. Tehnološka inovacija je vrsta inovacije koja se odnosi […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Vrste organizacijskih promjena
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		  Šta je operativna otpornost?

		  Operativna otpornost je i proces i karakteristika organizacije da se brzo prilagodi promjenjivim okruženjima. To je svojstvo preduzeća koje im omogućava nastavak poslovanja unatoč raznim poremećajima u okruženju. Operativna otpornost je sposobnost predviđanja, planiranja i rješavanja vanjskih pritisaka i poremećaja kako bi preduzeće moglo nastaviti svoje poslovanje. Preduzeće treba imati […]
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		  Kreativno liderstvo
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		  Ekonomija znanja

		  Ekonomija znanja je sistem potrošnje i proizvodnje koji se temelji na intelektualnom kapitalu. Posebno se odnosi na sposobnost kapitaliziranja znanstvenih otkrića i primijenjenih istraživanja. U ekonomiji znanja, inovacije temeljene na istraživanju pretvaraju se u robu putem patenata i drugih oblika intelektualnog vlasništva. Industrije povezane sa znanjem predstavljaju veliki udio aktivnosti […]
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		  Poduzetničke vještine i način razmišljanja
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		  Liderske vještine: agilnost i adaptabilnost

		  U suvremenom dinamičnom poslovnom okruženju promjene su neizbježne. Suvremeni lideri moraju se uspješno suočavati s hiper-konkurentnim poslovnim okruženjem, geopolitikom, klimatskim promjenama i mnogim drugim izazovima, što zahtijeva razvoj vještina kao što su agilnost i adaptabilnost. Lideri koji su agilni i adaptabilni mogu brzo prilagoditi svoje strategije i donositi informirane odluke […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Značaj M&A za organizacijske promjene

		  Spajanja i akvizicije (eng. Mergers and acquisitions, M&A) imaju ključnu ulogu pri poduzimanju organizacijskih promjena. Na taj način preduzeća imaju priliku da prošire svoje poslovanje, uđu na nova tržišta ili diverzificiraju svoju ponudu proizvoda i usluga. Pri tome se omogućava pristup novim klijentima, distribucijskim kanalima, tehnologijama ili intelektualnom vlasništvu, što […]
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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