

 
  
  
   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Kako alati poslovne inteligencije pomažu pri usluživanju klijenata?

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Suvremeni klijenti i poslovanje ‘u oblaku’

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Community management

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     20. Novembra 2020.

	     	      

	      	    

	        
		  Digitalni marketing: izazovi i šanse

		  Iako se alati digitalnog marketinga primjenjuju već duži niz godina, pred suvremenim marketing menadžerima još uvijek je veoma puno izazova, ali i šansi u ovoj oblasti. Digitalni marketing je sveobuhvatniji od Internet marketinga, jer podrazumijeva različite forme dosega potencijalnih ciljnih grupa npr. digitalna TV, ‘pametni’ uređaji i slično, a ne […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     13. Novembra 2020.

	     	      

	      	    

	        
		  Značaj planiranja za marketing menadžere

		  Planiranje je jedan od zadataka kojem marketing menadžeri trebaju posvetiti posebnu pažnju, ukoliko žele na tržištu realizirati strateške ciljeve preduzeća. Suvremeno poslovno okruženje i inovacije sve više utiču i na marketing planiranje. Marketing planiranje je ranije imalo dužu vremensku dimenziju, nego je to danas slučaj, kada se promjene na tržištu […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     6. Novembra 2020.

	     	      

	      	    

	        
		  ‘Zeleni’ marketing i cirkularna ekonomija

		  Jedan od suvremenih poslovnih trendova je i ‘zeleni’ marketing, kao oblik društveno odgovornog poslovanja (DOP). Cirkularnu ekonomiju, kao ‘novi’ koncept poslovanja, potrebno je promovirati primjenom ‘zelenog’ marketinga. ‘Zeleni’ marketing ima poseban značaj pri podizanju nivoa svijesti, kako bi se prednosti cirkularne ekonomije mogle bolje praktično implementirati, bez obzira na djelatnost […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     30. Oktobra 2020.

	     	      

	      	    

	        
		  Poslovno odlučivanje i EI

		  Emocionalna inteligencija (EI) ima razne primjene u poslovanju, a posebno je značajna za poslovno odlučivanje. Način na koji menadžeri donose poslovne odluke i nivo emocionalne inteligencije donosilaca odluka u značajnoj mjeri određuje stepen uspješnosti preduzeća. Emocionalna inteligencija je važna za poslovno odlučivanje jer  se nivo emocionalne inteligencije donosilaca odluka (menadžera) […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     23. Oktobra 2020.

	     	      

	      	    

	        
		  Procesni pristup digitalnoj transformaciji

		  Digitalna transformacija neminovan je poslovni poduhvat ukoliko preduzeće želi biti konkurentno na suvremenom tržištu. Pojedina preduzeća digitalnoj transformaciji pristupaju agilnije i obično su to tržini lideri, koji kontinuirano ulažu u razvoj vlastitog poslovanja, sa ciljem zadržavanja (ili postizanja) liderske pozicije na tržištu. S obzirom da je digitalna transformacija poslovanja ongoing […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     19. Oktobra 2020.

	     	      

	      	    

	        
		  Novi tekst u časopisu Suvremena trgovina

		  Sa ciljem afirmacije primjene alata umjetne inteligencije, SoftConsulting s.p. Tuzla je nastavio suradnju sa respektabilnim poslovnim časopisom Suvremena trgovina. U časopisu Suvremena trgovina objavljen je novi tekst, kojeg možete preuzeti na slijedećem linku: Networking: Poslovna komunikacija i umjetna inteligencija. Časopis Suvremena trgovina, kao jedini stručni časopis za trgovinu u Republici […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Alati za procjenu i selekciju kadrova
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn


 






 
  
					
SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?




  

  
  
		Prijava / Registracija
Username or Email
Password





			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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