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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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  		Kontakt
  		O nama
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		  Finansijska analiza vs. Prediktivna analitika

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Značaj ulaganja u ‘zelenu’ tehnologiju

		  ‘Zelena’ ekonomija podrazumijeva primjenu suvremenih tehnologija koje nisu štetne za okoliš, a digitalna transformacija poslovanja samo je jedan od aspekata primjene ‘zelenih’ trendova u poslovanju (npr. bespapirno poslovanje i sl.). Računovodstvo okoliša jedan je od načina na koji domicilna preduzeća mogu, u svojoj poslovnoj praksi, započeti sa implementiranjem ‘zelenih’ tehnologija. […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Koje su prednosti finansijske analize za strateško upravljanje?

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Značaj prediktivne analitike za CFO

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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	     10. Septembra 2020.
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		  Koja je vrijednost (ne)finansijskih podataka?

		  U digitalnoj ekonomiji podaci su ‘gorivo’ i predstavljaju ne samo jedan od resursa, nego i nematerijalnu imovinu suvremenih preduzeća. U 21. stoljeću, preduzeća ne mogu uspješno poslovati bez (ne)finansijskih podataka, a primjena Big Data koncepta nije više novost, nego jedan od preduvjeta za konkurentnost preduzeća na tržištu. Najbolji primjer koji […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     4. Septembra 2020.
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		  Finansijski aspekti programa lojalnosti

		  Iako se program lojalnosti tretira kao jedan od marketinških alata, suštinski to je finansijski model nagrađivanja vjernosti kupaca, koji u sebi može sadržavati i nefinansijske aspekte poklona, kao što su to npr.znanje i iskustvo, što je od posebnog značaja u ekonomiji doživljaja. Finansijski model nagrađivanja lojalnih kupaca, osim što podrazumijeva […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     28. Avgusta 2020.
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		  Specifičnosti B2B online prodaje

		  B2B prodajni koncept odnosno prodaja privrednim subjektima (pravnim licima) ima svoje specifičnosti, kada je u pitanju suvremena prodaja primjenom digitalnih tehnologija. Ukoliko želi digitalizirati svoje poslovanje i prodajnu funkciju, preduzeće treba ulagati u izgradnju ne samo poslovnih odnosa ‘licem u lice’, nego i u edukaciju klijenata, obično zaposlenika u pravnim licima […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     21. Avgusta 2020.
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		  Koje su razlike u primjeni AI i CRM-a?

		  Iako postoje profesionalci koji smatraju da je CRM prošlost, a AI budućnost, ova dva digitalna alata još dugo će se paralelno koristiti. Zašto? CRM kao digitalni alat za upravljanje odnosima sa klijentima ima prvenstveno namjenu da se prikupe i pohrane podaci o transakcijama sa klijentima, dok se alati umjetne inteligencije […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Zašto je potrebno targetiranje tržišta?
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		  Omnikanalni pristup prodajnim aktivnostima preduzeća
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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