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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Šta je prodajni lijevak?

		  Prodajni lijevak je vizulani prikaz prodajnog procesa u obliku obrnute piramide. Sastoji se od nekoliko prodajnih faza, kako bi se u svakom trenutku moglo izvršiti kategoriziranje klijenata u svakoj od prodajnih faza u preduzeću. Broj prodajnih faza, u prodajnom lijevku, zavisi od broja faza u prodajnom procesu. Kako će prodajni […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Outbound  i Inbound marketing

		  Outbound (izlazni) marketing odnosi se na bilo koju vrstu marketinga u kojoj preduzeće pokreće razgovor i šalje svoju poruku publici. Bazira se na tome da se na razne načine nastoji ‘kupiti’ pažnja potencijalnih kupaca. Primjeri izlaznog marketinga uključuju konvencionalne oblike marketinga i oglašavanja kao što su: TV reklame, radijski oglasi, […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Kreativnost i  inovacije u suvremenoj prodaji

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     14. Avgusta 2020.
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		  Značaj kreativnosti i inovacija za suvremenu prodaju

		  Kreativnost i inovacije sve su važniji za dinamične uvjete poslovanja u 21. stoljeću. Suvremena prodaja (i marketing) ne može se zamisliti bez kreativnosti i inovacija. Ideje su ‘valuta’ suvremene ekonomije. Bez kreativnosti nema novih ideja. Bez ideja nema inovacija. Bez inovacija nema unapređenja i rasta poslovanja preduzeća odnosno ekonomskog prosperiteta […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Promocija vs. Brendiranje

		  Promocija, kao jedan od elemenata marketing miksa, od posebnog je značaja za uspješno brendiranje. Pojedini strateški i marketing menadžeri zanemaruju značaj ulaganja u promotivne aktivnosti preduzeća i uticaj promocije na proces brendiranja, uz obrazloženje: ‘Mi smo uspješan brend, nama ne treba promocija.“ Ovakav način razmišljanja rezultat je nerazumijevanja razlika između […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Značaj EI za liderstvo i upravljanje stresom

		  Emocionalna inteligencija (EI) je od posebnog značaja za lidere (vlasnike biznisa i menadžere), a naročito je važna pri upravljanju stresom odnosno u stresnim okolnostima, kao što je to npr. pandemija ili druge poslovne situacije iz oblasti kriznog menadžmenta. U zavisnosti od toga da li lideri upravljaju proaktivno ili reaktivno, zavisiti […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Svrha i komponente procesa kontrole
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		  Kratkoročni vs. dugoročni poslovni ciljevi

		  Upravljanje pomoću ciljeva jedan je od izazova za menadžere. Ciljevi bez plana samo su jedna u nizu lijepih želja, stoga je poslovne ciljeve (kratkoročne i dugoročne) neophodno ‘pretvoriti’ u formalne planove za njihovu realizaciju. Za uspješnu realizaciju dugoročnih poslovnih ciljeva potrebno je kreirati strateški plan, a za uspješnu realizaciju kratkoročnih […]
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		  Kako kreirati jedinstveni sistem za mjerenje performansi?

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Uloga HR menadžera pri kontroli performansi

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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