

 
  
  
   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  DuPont analiza

		  DuPont analiza je metoda za finansijsku analizu poslovanja preduzeća koja počinje od najsvodnijeg parametra ROI i onda se spušta ka nižim dijelovima profitnoj stopi i obrtu sredstava. ROI se može posmatrati sa tri glavna aspekta koja čine finansijski trougao: profitabilnost, likvidnost i zaduženost. Svaki od aspekata finansijskog trougla može se […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Kratkoročno vs. dugoročno finansijsko planiranje

		  Krilatica ‘Vrijeme je novac.’ od posebnog je značaja pri finansijskom planiranju. Na koji način se u preduzeću vrši kratkoročno i/ili dugoročno planiranje odnosno koji je vremenski okvir za koji su finansijski menadžeri definirali  budžet ( proračun, finansijski plan) direktno ima uticaj na ostvarenje ciljeva preduzeća (kratkoročnih i dugoročnih). Kratkoročno finansijsko […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Alati za finansijsku analizu

		  Postoji više različitih alata za finansijsku analizu. Za potrebe analize finansijskog poslovanja preduzeća najčešće se koristi analiza bilansne strukture odnosno racio analiza. Ako su u preduzeću uspostavljeni profitni centri, može se vršiti i analiza profitnih centara  odnosno ocjenjivanje efikasnosti poslovanja pojedinih organizacionih dijelova. Neki od alata finansijske analize su analiza […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     31. Maja 2019.

	     	      

	      	    

	        
		  Izazovi i rizici digitalnog marketinga

		  Brojne su prednosti primjene digitalnih tehnologija za marketing, ali pri tome ne treba zanemariti izazove i rizike digitalnog marketinga. Bez obzira da li se radi o ‘velikim’ ili ‘malim’ preduzećima, B2B ili B2C poslovanju, digitalni marketing podrazumijeva postojanje izazova i rizika sa kojima se suočavaju svi tržišni akteri. Prvi zadatak […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     24. Maja 2019.

	     	      

	      	    

	        
		  Marketing komunikacija vs. Prodajna retorika

		  Integrirana marketing komunikacija, primjenom omni-kanalnog marketinga, postaje sve izazovnija za marketing i prodajne menadžere. Sve veći broj marketing i prodajnih menadžera koristi npr. LinkedIn društvenu mrežu i putem postova promoviraju vlastita iskustva i/ili način suradnje sa kupcima. Intergrirana marketing komunikacija (eng. integrated marketing communication) je oblik tržišne komunikacije poduzeća čiji […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Šta je ekonomija doživljaja?

		  Ekonomija doživljaja ili iskustvena ekonomija (eng. Experience economy) predstavlja stvaranje nove ekonomske i socijalne vrijednosti gdje je sastavni i polazni dio proizvoda ili usluge doživljaj, a ne samo njihova nadogradnja ili dodana korist. Iskustvo može ostaviti dobar ili loš utisak na potrošača, ovisno o vrsti proizvoda ili usluge koja im […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Vrijednost ‘životnog vijeka’ kupca

		  Za definiranje pojedinih strategija i koncepcija za unapređenje prodaje, koriste se različite metode i instrumenti. Jedna od takvih metoda koju je moguće koristiti za unapređenje prodaje je utvrđivanje životnog vijeka kupca. Za preduzeće je izuzetno bitan atribut koji definira vrijeme od trenutka kada neki kupac realizira prvu kupovinu do trenutka […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Upravljanje korisničkim iskustvom vs. CRM
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		  Korisničko iskustvo: prednosti i izazovi

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Zašto CRM alati pomažu prodajnim menadžerima?
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn


 






 
  
					
SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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