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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Softver: trošak ili investicija?

		  Suvremeno poslovanje podrazumijeva primjenu IT alata. Kako se IT alati kontinuirano unapređuju, to preduzeća u svom poslovanju koriste više različitih softvera. Primjena različitih softvera u preduzeću treba biti dugoročno opredjeljenje, ali se softver u finansijskom smislu najčešće posmatra kao trošak, a ne kao investicija u modernizaciju poslovanja. Softver čine svi […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Upravljačko vs. finansijsko računovodstvo

		  Značaj računovodstvene funkcije za finansijsko upravljanje može se posmatrati sa više različitih aspekata, a što je rezultat ekonomsko – tehnološkog razvoja koji je uslovio i specijalizaciju u računovodstvu. Najznačajnije vrste računovodstva su: menadžersko (upravljačko) računovodstvo, finansijsko računovodstvo, troškovno računovodstvo, računovodstvena revizija, poresko računovodstvo, fiducijarno računovodstvo i forenzičko računovodstvo. Upravljačko računovodstvo […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Direktna vs. Online prodaja

		  Digitalna transformacija poslovanja od posebne je važnosti za prodajnu funkciju u preduzeću i strateško upravljanje prodajom. Aktualni tržišni trendovi ukazuju na potrebu da preduzeća trebaju biti tamo gdje su i kupci, a kupci su sve više mobilni i digitalni. Stoga digitalni kanali postaju nezaobilani u (malo)prodaji, a sve više preduzeća […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Marketing strategija i event management
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		  Kako prodajni menadžeri upravljaju prodajom?
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		  Šta je CTA?

		  Call to action (CTA) u doslovnom prijevodu  znači  ‘poziv na akciju’. Ovaj pojam obično se koristi za potrebe digitalnog marketinga, kao vizualni ili tekstualni element na web stranici i treba biti jednostavan, snažan i vizualno privlačan za posjetitelje web stranice. Predstavlja poziv koji će posjetitelje web stranice usmjeriti da poduzmu potrebne […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Omni-kanalni marketing

		  Omni-kanalni marketing je suvremeni pojam koji se koristi u marketingu, jer se kupci povezuju sa preduzećima na različite načine, uključujući fizičku trgovinu, on-line putem web stranica i mobilnih aplikacija, putem fizičkih i virtualnih kataloga, te putem društvenih medija. Integriranjem konvencionalnih prodavaonica sa sve većim brojem drugih kanala zasnovanih na internet […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Prodajna strategija i upravljanje prodajom
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		  Šta je vrijednost za kupca?

		  Vrijednost, kao ekonomski pojam, može imati više različitih značenja. Istovjetan proizvod ili usluga može imati različitu vrijednost za pojedine kupce. Za neke kupce vrijednost je cijena koju su platili za neki proizvod ili uslugu, dok će za druge kupce vrijednost biti korist koju kupac ima od konkretnog proizvoda ili usluge. […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Novi e-Priručnik© u ponudi

		  SoftConsulting s.p. Tuzla je, u februaru 2019. godine, inovirao trenutnu ponudu sa  novim e- Priručnikom:  Upravljanje ljudskim potencijalima©. Cilj izrade e-Priručnika – Upravljanje ljudskim potencijalima©  je pružiti strateškim i HR menadžerima smjernice za kreiranje ili inoviranje kadrovske politike, koja treba da obezbjedi uspostavljanje suvremenog sistema za efikasno upravljanje ljudskim potencijalima. […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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