

 
  
  
   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Prednosti H2020 za razvoj poslovanja

		  Horizon 2020 (H2020) je najveći EU program za istraživanje i inovacije. Za njegovu provedbu osiguran je proračun (budžet) u iznosu cca 80 milijardi €, za period od 7 godina (2014 to 2020). Za osnaživanje vodeće pozicije gospodarstva u inovacijama predviđeno je 17,938 milijuna €. Ovo uključuje velika ulaganja u ključne tehnologije, lakši […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Na podacima zasnovane odluke

		  Za decembar, kao posljednji mjesec u godini, predviđeno je da se u rubrici Savjet dana kreiraju tekstovi iz oblasti finansijskog konsaltinga.  Prvi tekst, u posljednjem mjesecu 2016. godine, posvećen je poslovnom odlučivanju zasnovanom na podacima. Poslovno odlučivanje ovisi o razini menadžmenta na kojoj se donosi odluka, pa tako u najzahtjevnije […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Inoviranje prodajnog asortimana

		  Inoviranje poslovnih procesa, pa tako i procesa prodaje, jedan je od osnovnih koraka za unapređenje profitabilnosti poslovanja preduzeća. Jedna od mogućnosti, pri inoviranju prodajog procesa, jeste inoviranja prodajnog asoritimana u poslovnoj organizaciji. Inoviranje prodajnog asortimana sa stanovišta kupaca (klijenata, korisnika) potrebno je da poslovna organizacija izvrši zato jer se tržišne […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Mobilno poslovanje – imperativ 21. stoljeća
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		  Podaci, podaci, podaci – a kvalitet?
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		  Efektivan marketing miks (7P)
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		  Šta je digitalna transformacija?

		  Termin digitalna transformacija podrazumijeva način poslovanja koji se odnosi na promjenu internih i eksternih strategija, uz čiju pomoć će se upotrebom modernih tehnologija obezbjediti efikasniji rad zaposlenih i kvalitetniji odnos sa klijentima. Digitalno poslovanje, danas, u prosijeku čini do 10% ukupnog poslovanja u kompanijama, što znači da postoji ogroman potencijal […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Marketinški plan

		  Marketinški plan (engl. marketing plan) je dokument koji detaljno analizira i projektira radnje nužne za postizanje željenog marketinškog cilja za određeni proizvod, uslugu ili brend. Marketinški plan ukazuje na smjer marketinških djelovanja i omogućava fokus zaposlenih na aktivnosti neophodne za uspjeh marke, proizvoda, usluga i samog poduzeća. Integralni je dio […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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	     18. Novembra 2016.

	     	      

	      	    

	        
		  Koja je cijena kvaliteta?

		  Cijena je jedan od elemenata marketing miksa, a današnji tekst u rubrici Savjet dana iz područja marketing konsaltinga kreiran je sa ciljem pojašnjenja odnosa cijene i kvaliteta produkta ili usluge. Poslovne organizacije nastoje da se tržišno pozicioniraju prvenstveno posvećujući pažnju na kvalitet vlastitih produkata i usluga. Pri tome su ulaganja […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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	     11. Novembra 2016.

	     	      

	      	    

	        
		  Da li su društvene mreže CRM?

		  Današnji tekst u rubrici Savjet dana, iz oblasti marketing konsaltinga, posvećen je društvenim mrežama i CRM-u kao osnovnim, digitalnim, alatima koji se koriste pri upravljanju odosima sa klijentima i poslovnoj komunikaciji. Odgovor na pitanje iz naslova teksta je: DA. Izgleda jednostavno, ali mnogi privredni subjekti još uvijek ne koriste prednosti […]
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn


 






 
  
					
SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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