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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Poduzetničke vs. Menadžerske vještine

		  “Ja nisam direktor, ali jesam inženjer i vlasnik kompanije.”- riječi su prvog Klijenta i poslovnog partnera sa kojim sam, prije više od 7 godina, obavila poslovni sastanak. Prije nekoliko mjeseci, kako bih aplicirala na jedan od EU fondova, ovog Klijenta sam zamolila za preporuku i koja glasi: We work many times […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     24. Juna 2016.
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		  Zašto moderni kontroling treba Data scientiste?

		  Moderni kontroling sve više “zavisi” od suvremenih tehnologija: IT alata, baza podataka tvz. Big data, ali i stručnih kadrova koji na adekavatan način znaju postupati sa velikom količinom prikupljenih podataka, te posjeduju visok stupanj znanja i iskustva u analizi, simulaciji i pronalasku poslovnih povezanosti. Prije nekoliko godina opis posla „data […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Prodajne faze: od generisanja lead-a do prodajne transakcije

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Prvi kontakt sa potencijalnim kupcem

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Strategijski i operativni kontroling
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		  Šta je rezidualni rizik?

		  Rezidualni rizik je rizik koji preostaje poslije reagovanja menadžmenta na rizik. Standardi interne revizije za rezidualni rizik kažu da je to rizik koji preostaje nakon što rukovodstvo preduzme radnje za smanjenje uticaja i vjerovatnoće štetnog događaja, uključujući i kontrolne aktivnosti kao odgovor na rizik. Rezidualni (neto ili kontrolisani) rizik se […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Interna revizija (audit)

		  Riječ revizija je nastala od latinske riječi “revidere” što znači „ponovno vidjeti“, pa prema tome revizija predstavlja “naknadni pregled i preispitivanje procesa i stanja”. Engleski pojam „audit“ je također nastao od latinske riječi “audire” što znači slušati. Originalno značenje riječi auditor (revizor) u engleskom jeziku je “onaj koji sluša”. Na […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Kako uskladiti budžet sa potencijalnim kupcem?

		  Vjerovatno ste bili u prilici da prilikom iniciranja informativne ponude, od potencijalnog kupca, dobijete slijedeći odgovor: “Vašu ponudu smo pažljivo pregledali, međutim, zbog ograničenosti našeg budžeta, nažalost nismo u mogućnosti da je prihvatimo. “ Budžet, naročito ukoliko u inicijalnoj ponudi nije navedena cijena produkta/usluge, jedan je od najčešćih izgovora potencijalnih […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Izazovi partnerske aplikacije za H2020

		  Izvjesno vrijeme pokušavam pronaći poslovne partnere iz EU odnosno kreirati zajedničku aplikaciju za EU fond – H2020.  Prije nekoliko mjeseci, ostvarujem poslovnu suradnju i dogovaramo da ćemo kreirati zajednički projekat odnosno aplicirati na H2020. Razmjenili smo osnovne informacije i veoma brzo kreiali idejno rješanje projektnog prijedloga, ali je potrebno sve […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     3. Juna 2016.
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		  Sigurnosni aspekti virtuelnog poslovanja

		  Brojne su mogućnosti interneta za razvoj poslovanja. Zato prvu temu u rubrici Savjet dana, u tekućem mjesecu, posvećujem značaju sigurnosti na internetu i proaktivnom upravljanju poslovnim rizicima na internetu. Mnogi privredni subjekti, upravo zbog toga što nisu upoznati sa načinima kreiranja sigurnog poslovnog okruženja na internetu, ne primjenjuju suvremene tehnologije […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?




  

  
  
		Prijava / Registracija
Username or Email
Password





			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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