

 
  
  
   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting


  
  
  	
  		Pratite nas na:

  		  		
  	

  	
  		Kontakt
  		O nama
  	

  	
	
		
		
	




  

  
   	Početna
	O savjetovanju
	Principi poslovanja
		Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
	Poslovna izvrsnost
	Multidisciplinarna poslovna saradnja
	Win-win koncept poslovanja
	Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva



	Poslovni ciljevi
	Poslovni trendovi
	Poduzetništvo
	Društvena odgovornost



	Usluge
	Razvojni konsalting
	Marketing konsalting
	Finansijski konsalting
	Menadžment konsalting
	In-house programi



	O partnerima
	Leftor d.o.o. Tuzla
	Datalab BH d.o.o. Sarajevo
	Alfa 24 Tuzla
	EMC d.o.o. Sarajevo
	COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
	‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
	New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
	AG Partner, Tuzla
	FINconsult d.o.o. Tuzla
	Invest projekt d.o.o. Sanski Most
	Portal www.kliker.ba
	U.G. “Projekt ABC”



	Kutak za klijente
	Značaj poslovnog savjetovanja
	Poslovna literatura
		SoftConsulting tekstovi
			Prezentacije
	Objavljeni članci



	Preuzeti tekstovi sa interneta
			Tekstovi na domicilnom jeziku
	Tekstovi na engleskom jeziku






	FAQ
	Korisni linkovi
	Poslovne zanimljivosti



	Poslovna suradnja
	Sinergijski efekti suradnje
	Ostvarite kontakt sa nama
	On line korisnički zahtjev
	Partnerska aplikacija
	Zašto 10+



	Savjet dana
	Menadžment konsalting
	Finansijski konsalting
	Marketing konsalting
	Razvojni konsalting





  
 




 
 
  
   

   	Savjetnik
	404


  

 

 
 
  
  
	     
	   	    
	     27. Maja 2016.

	     	      

	      	    

	        
		  Domicilni vs. globalni b(t)rendovi

		  Posljednji tekst iz marketing konsaltinga, u rubrici Savjet dana, u tekućem mjesecu posvećen je analizi snage domicilnih i globalnih brendova, kao i tržišnim trendovima na području regiona. Izvršeno istraživanje snage brendova iz kategorija roba široke potrošnje nije utvrdilo ništa novo što i “prosječni” BH potrošač ne zna, pri prvoj posjeti […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     20. Maja 2016.

	     	      

	      	    

	        
		  Kako koristiti korisničko iskustvo za razvoj poslovanja?

		  Korisničko iskustvo je dragocjen resurs za razvoj poslovanja. Ukoliko poslovna organizacija želi da uspješno realizira vlastitu misiju na tržištu, ne smije zanemariti korisničko iskustvo odnosno potrebno je da korisničko iskustvo, a ne konkretan brend, bude u centru pažnje pri promotivnom komuniciranju. Većina domicilnih i regionalnih privrednih subjekata, pri promociji vlastitog […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Redizajn CRM-a i digitalni marketing alati

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Karakteristike dobrog prodajnog menadžera

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Planiranje prodaje

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     17. Maja 2016.

	     	      

	      	    

	        
		  Šta je neuromarketing?

		  Neuromarketing je znanstvena disciplina čiji koncept datira od 1990-te godine, kada se počeo proučavati na Sveučilištu Harvard, da bi širu primjenu započeo tek 2002. godine kada se nametnula kao neizostavna potreba i nadopuna u marketinškom  istraživanju. Neuromarketing ima za zadatak shvatiti i razumjeti šta usmjerava kupce na kupnju određenog proizvoda ili usluge […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     17. Maja 2016.

	     	      

	      	    

	        
		  Virtualna stvarnost

		  Virtualna stvarnost (engl. Virtual Reality -VR) je oblik računalne simulacije, u kojoj se sudionik osjeća da se nalazi u umjetnom okruženju. Sudionik može gledati kroz dva malena monitora (po jedan za svako oko). Senzori detektiraju kretanje glave ili položaj tijela, što uzrokuje promjenu virtualnog promatranja položaja.  Sudionik može unositi podatke […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     13. Maja 2016.

	     	      

	      	    

	        
		  Značaj slogana za neuromarketing

		  Neuromarketing, kao jedno od područja marketing istraživanja, predstavlja implementaciju neuronaučnih metoda  sa ciljem što boljeg razumijevanja ljudskog ponašanja. O ovoj oblasti marketinga, u rubrici Savjet dana, moglo bi se napisati više tekstova. Za današnji Savjet dana, izbarala sam da napišem tekst o značaju slogana za neuromarketing. Slogan je krilatica, fraza, moto […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     6. Maja 2016.

	     	      

	      	    

	        
		  Strategije uspješnih brendova

		  Inspiraciju za današnji Savjet dana, pronašla sam u tekstu o značaju svrhe poslovanja za uspješnost brenda, informaciji da je Coca-Cola, prema rezultatima globalnog Effie indeksa, najučinkovitiji brend u 2015. godini i u razmjeni mišljenja sa poslovnim partnerom na temu marketing aktivnosti u BiH. Ono u čemu se razlikuju uspješene strategije […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     29. Aprila 2016.

	     	      

	      	    

	        
		  Brain drain ili čije je znanje ‘u glavi’?

		  Posljednji tekst za mjesec april 2016. godine u rubrici Savjet dana, iz oblasti menadžmenta, posvećen je ekonomskoj pojavi poznatoj kao ‘Brain drain’. Povod za današnji Savjet dana je tekst koji sam objavila na zvaničnoj FB stranici i koji govori o značajnom odlivu IT stručnjaka iz Hrvatske.  Prema navodima nadležnih iz […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn


 






 
  
					
SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?




  

  
  
		Prijava / Registracija
Username or Email
Password





			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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