

 
  
  
   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Značaj prediktivne analitike za CFO

		  Posljednji tekst u rubrici Savjet dana, za tekući mjesec, ima za cilj da na jednostavan način prezentira značaj prediktivne analitike za  poslovanje.   Dva teksta koja sam objavila na društvenim mrežama, u tekućoj sedmici, inspirisala su me da napišem današnji Savjet dana.  Prvi tekst je posvećen proširenju uloge CFO-a, a […]
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		  Upravljanje projektnim rizicima
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		  Istraživanje stepena zadovoljstva klijenata
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		  Ciljevi istraživanja tržišta
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		  Šta je analiza izvodljivosti?

		  Analiza izvodljivosti je postupak kojim se utvrđuje da li je poslovna ideja provediva. To je primarna procjena poslovne ideje, provedena kako bi se ustanovilo da li se isplati krenuti u njeno ostvarivanje. Analiza izvodljivosti (ostvarivosti) u određenoj mjeri uklanja „pogađanje“ i nesigurnost u lansiranju novog poslovnog pothvata, te osigurava poduzetniku […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Ulaganje u razvoj inovacija i H2020

		  Razvoj inovativnih projekata zahtjeva određena ulaganja u istraživanje tržišta, izradu tehničko – tržišne izvodljivosti projekta i poslovnog plana. U tom smislu kreiran je EU fond – H2020 koji podržava upravo ove aktivnosti odnosno obezbjeđuje finansiranje ovih aktivnosti u malim i srednjim preduzećima (MSP) za više različitih djelatnosti. Kako je jedna […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Upravljanje deviznim rizikom

		  Više je razloga zašto sam se opredjelila da današnji Svjet dana naslovim: Upravljanje deviznim rizikom. Prvi razlog je e-mail kojeg sam početkom sedmice dobila od Banke koja me obavještava, iako nemam devizni račun, da su primjećene transakcije koje imaju karakter “rizika” u odnosima sa inostranstvom odnosno da smatraju da su […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Značaj fundamentalne analize poslovanja

		  Prvi tekst iz oblasti finansijskog konsaltinga u rubrici Savjet dana, za mjesec mart 2016. godine, posvećen je značaju fundamentalne analize poslovanja. Fundamentalna analiza poslovanja pretpostavlja: temeljnu analizu finansijskih izvještaja kompanije i ukupnu ekonomsku analizu odnosno sposobnosti menadžmenta kompanije, sektora u kojem kompanija tržišno djeluje i sveukupnog mikro i makroekonomskog okruženja. […]
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		  Think globally, act locally

		  Posljednji tekst za rubriku Savjet dana, u ovom mjesecu, posvećujem razvojnom konsaltingu. Naslov teksta je na engleskom jeziku, ali suštinu je lako prepoznati: Misli globalno, djeluj lokalno. Po ovom modelu funkcionira virtuelna kancelarija za poslovno savjetovanje, stoga sam na ovaj način koncipirala razvoj vlastitog biznisa, na globalnom tržištu, kao idejni […]
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		  Interaktivna komunikacija i društvene mreže

		  Društvene mreže se u najvećem obimu koriste za promociju poslovnih aktivnosti. Da li ćete kroz izvršenu promociju vlastitih aktivnosti, uspostaviti dvosmjernu komunikaciju putem društvenih mreža, zavisi od načina na koji ste koncipirali vlastiti pristup. Marketing putem društvenih mreža je strategija kompanije koja je usmjerena na poticanje potencijalnih klijenata (ciljnih tržišta) […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn


 






 
  
					
SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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