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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Koordinacija aktivnosti i istraživanje tržišta

		  Dilema za naslov je: Koordinacija poslovnih aktivnosti ili Istraživanje tržišta. Rješenje dileme je: kombinacija dva naslova u jedan tekst za Savjet dana u tekućoj sedmici. Zašto? Zato jer koordinacija poslovnih aktivnosti predstavlja jedan od oblika istraživanja, a istraživanje tržišta se ne može adekvatno izvršiti bez odgovarajuće koordinacije poslovnih aktivnosti. Slika […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Poslovni razvoj: ideje i kreativne vještine

		  Ideje ne padaju sa neba. Realizacija ideja nije jednostavna. Ali, ideje su svuda oko nas – za one koji kreativno razmišljaju i djeluju. Međutim, ukoliko ne ulažete u razvoj kreativnih vještina, možete doći u slijedeću situaciju: Imam(o) poslovni prostor, ali nemam(o) ideju šta uraditi sa tim poslovnim prostorom. Šta bi […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Praktična strana menadžment konsaltinga

		  Liderstvo. Vizija. Ciljevi. Teorija i praksa. Analiza i planiranje. “Školski” ili poduzetnički pristup.  Upravljanje poslovnim  odnosima. Sve ovo želim obuhvatiti u jedan tekst i zabilježiti dešavanja u tekućoj sedmici. Prije više od 5 godina, na početku konsultantsko-poduzetničke karijere, jedan iskusni poduzetnik mi je rekao: “Liderstvo je kada pronalaziš novi put, […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Kvartalna analiza: prihod vs. rashod

		  Većina softverskih rješenja, na BH tržištu, usmjerena su, primarno, na obuhvatanje finansijskih transakcija tzv. ERP rješenja. Predlažem, kao vanjski suradnik – konsultant, privrednim subjektima da sve poslovne procese i softveri koji prate automatizaciju poslovnih procesa, što znači i finansijskih transakcija koje nastaju unutar poslovne organizacije, primarno budu usmjereni na klijenta […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  5+ godina tržišnog djelovanja

		  Osnivanjem SoftConsulting s.p. Tuzla i pokretanjem poslovnog portala www.savjetnik.ba, prije 5 godina, započela je misija virtulenog savjetnika: kreirati inovativne, razvojne i marketing solucije za ostvarenje tržišnih ciljeva klijenata.  Ekonomija znanja i na njoj zasnovano poslovno savjetovanje je osnovna karakteristika poslovnog koncepta – virteulnog savjetnika ( www.savjetnik.ba). Povodom obilježavanja 5. godišnjice […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Metode za upravljanje troškovima
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		  Upravljanje odnosima sa klijentima i digitalno komuniciranje

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  CRM i promjene ili promjena CRM-a?
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		  Metode finansiranja

		  Politika finansiranja tekuće imovine proizilazi iz definisanih dugoročnih ciljeva i potreba preduzeća, uvažavajući uvjete okruženja, karakteristike djelatnosti preduzeća, te prateći rizik utvrđene politike. Finansijski menadžeri će odluku o finansiranju permanentne tekuće imovine donijeti u ovisnosti o tome kakvu politiku odnosno metod finansiranja kratkotrajne imovine preferira preduzeće. Tri su metode finansiranja […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Šta je 5K analiza?

		  Kreditni standardi koje preferira preduzeće definišu se kao minimum kriterija koje kupci moraju da zadovolje da bi im se odobrila prodaja na kredit. Kreditni standardi se odnose na kreditnu sposobnost kupaca i može ispitivati na različite načine – tzv. 5K analiza podrazumijeva analizu karakteristika kupaca: Karakter – kod procjene karaktera […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?




  

  
  
		Prijava / Registracija
Username or Email
Password





			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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