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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Januar 2014. – Novi sadržaji u Savjetu dana

		  U januaru 2014. godine, kreirana su četiri (4) nova Savjeta dana. Rubrika Savjet dana kreirana je sa cilljem da posjetiocima portala prezentira aktuelne teme sa kojima se susrećemo u našem radu i ponudi pomoć našim klijentima u njihovim razvojnim opredjeljenjima. Sekcija će imati karakteristike bloga, a sadržaji će biti kreirani […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Virtuelni i drugi timovi

		  Virtuelni timovi bio bi u najkraćem sažeak ove sedmice. Minimalno sa tri virtuelna tima sam u ovoj sedmici surađivala. Takva je manje više “svaka” sedmica ukoliko je vaš posao virtuelni savjetnik, ali sam se tek ove sedmice ODLUČILA napisati nešto na ovu temu. Tačnije, pripremila sam i dodatne sadržaje na […]

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Formiranje timova u organizacijama

		  Tim (engl. team) je mala grupa ljudi (od 2 do 25) komplementarnih znanja i vještina koji imaju zajednički: cilj, svrhu, zajednički pristup i entuzijazam, te uzajamnu odgovornost. Timski rad u organizacijama, kao i formiranje multidisciplinarnih timova, postaje sve važniji jer rad u timu je lakši. Jedan od temelja i razloga […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     23. Januara 2014.

	     	      [image: ]

	      	    

	        
		  Šta je know-how?

		  Know-how (eng.) znači doslovno: znati kako, tj. kako da se nešto učini. Danas se pod tim pojmom podrazumijeva ne samo praktično znanje i iskustvo za industrijsko korištenje izuma nego i tajni izum, tvorničke tajne i postupci, konstrukcije, formule, recepti, pa i sitne radne upute, bez obzira na to je li […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Programi lojalnosti i digitalni marketing
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		  Redizajn, rebranding i marketing
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		  Inter-nacionalna komunikacija i back up

		  Inter-nacionalna komunikacija je trebao biti tekst u rubirci Savjet dana za prošlu sedmicu. Bio je ! Od svega što je “bilo” prošlog petka, za ovu rubriku, ostao je “naslov” teksta koji sam “uredno” arhivirala u vlastitoj “sivoj” memoriji i slika koju sam “spasila” iz Recycle Bin-a na memoriji PC-a. Sve […]

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Prvi izazov u 2014-toj: Horizon 2020

		  Na kraju prošle godine, između nekoliko bilješki ili “TO DO LIST” za 2014 -tu godinu, na forumu CBFW sam napisala kratki e-mail sa porukom: “Tražim partnere na projektu HORIZON 2020.” U prvom trenutku, mislila sam da ću prve odgovore na upit dobiti sredinom januara 2014. godine, jer sam poruku napisala […]

      
	     By Leftor |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  U Novoj 2014. godini Virtuelni savjetnik kreće u nove izazove

		  Svaka godina je jedan novi izazov ! Upravo zato u Novoj 2014. godini SoftConsulting s.p. Tuzla i portal www.savjetnik.ba nastavljaju sa postavljanjem novih izazova. Stoga slogan virtuelnog savjetnika u ovoj godini glasi: Think Twice – Be different  !  Zašto je izabran ovaj slogan u 2014. godini ? Prošle godine kreiranjem […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Pricing strategies
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?




  

  
  
		Prijava / Registracija
Username or Email
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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