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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Šta je P/E omjer?

		  P/E omjer  ili odnos cijene i zarade je  omjer cijene dionice i vrijednosti zarade preduzeća po dionici. Predstavlja najlakši i najbrži način na koji se može procijeniti je li tržišna cijena određene dionice utemeljena na špekulaciji ili na vrijednosti. Ako je P/E omjer neke dionice poprilično visok, to znači da […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Implementacija zero – waste koncepta
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		  ‘Zelene’ obveznice

		  ‘Zelene’ obveznice su finansijski instrument koji potiče održivost i ‘zelene’ trendove. Može ih izdavati svaka organizacija koja smije izdavati obveznice u skladu sa lokalnim zakonom. Finansiranje projekata zaštite okoliša primjenom ‘zelenih’ obveznica isplativo je privatnim preduzećima, finansijskoj industriji i javnim subjektima. ‘Zelene’ obveznice su dužnički vrijednosni papiri u kojima se […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  ‘Zelene’ finansije
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		  Prednosti ‘zelenog’ investiranja
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		  Finansijski aspekti primjene ‘zero-waste’ koncepta

		  Primjena ‘zero-waste’ koncepta, kao oblik društveno odgovornog poslovanja, još uvijek je nepoznanica za većinu domicilnih preduzeća. Bez obzira da li se radi o preduzećima koja su specijalizovana za recikliranje i upravljanje otpadom ili preduzećima koja svoj otpad žele reciklirati, a to znači izdvojiti i odgovarajuće resurse za upravljanje otpadom, pomaci […]
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		  Metode projektnog finansiranja

		  Projektno finansiranje se najčešće koristi za velike kapitalno intenzivne projekate,’zelene’ industrijske projekte, proširenje kapaciteta u postojećim proizvodnim jedinicama, građevinske poduhvate ili druge infrastrukturne projekte. Općenito, svako kapitalno intenzivno širenje poslovanja i diverzifikacija, kao i zamjena opreme pri tome, predmet su projektnog finansiranja. Finansiranje projekta može biti iz različitih izvora. Glavni […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Uloga CFO pri upravljanju prioritetima

		  Pri upravljanju prioritetima, suvremeni finansijski direktori (CFO) trebaju biti usredotočeni na inicijative koje će potaknuti (digitalnu) transformaciju poslovanja, sa ciljem fleksibilnijeg planiranja budžeta i predviđanja, te podizati digitalne sposobnosti unutar suradničkog tima. Ulaganja u digitalnu tehnologiju toliko se ubrzavaju, da premašuju ulaganja u druga područja kao što su: talenti, lanac […]
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		  Prednosti razgovornog marketinga

		  Digitalna marketing strategija podrazumjeva primjenu različitih alata, a pri upravljanju korisničkim iskustvom sve veća pažnja se posvećuje primjeni razgovornog marketinga. Cilj razgovornog marketinga je izgradnja odnosa sa (potencijalnim) kupcima i sticanje njihovog povjerenja kroz razgovor, što korisničko iskustvo čini ugodniijim, a kupovinu jednostavnijom. Neki od komunikacijskih alata koji se pri […]
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		  Revizija marketing strategije
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?




  

  
  
		Prijava / Registracija
Username or Email
Password





			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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