

 
  [image: ]
  
   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Vrste i metode budžetiranja

		  Budžetiranje je proces planiranja, praćenja i upravljanja finansijskim resursima preduzeća. Više je različitih vrsta i modela budžetiranja koji se mogu koristiti za različite situacije i potrebe preduzeća. Dakle, vrsta i model budžetiranja koji će se koristiti u preduzeću zavisi od jedinstvenih potreba preduzeća odnosno donosilaca strateških odluka u preduzeću. Procesu […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  ‘Zelene’ finansije vs. Računovodstvo okoliša

		  Za uspješno suvremeno poslovanje sve više se naglašava značaj održivosti i odgovornosti prema okolini. ‘Zelene’ finansije i računovodstvo okoliša dva su suvremena koncepta koja su neizostavni elementi uspješnog poslovanja, usmerenog ka održivosti i zaštiti životne sredine.  Iako se često miješaju, ova dva finansijska koncepta imaju različite fokusne tačke i ciljeve, […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     25. Avgusta 2023.
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		  Personalizirano korisničko iskustvo

		  U digitalnom marketingu, primjenom alata umjetne inteligencije i strojnog učenja suvremena preduzeća sve više nastoje koristiti brojne mogućnosti i prednosti suvremenih tehnologija za kreiranje personaliziranog korisničkog iskustva. Personalizirano korisničko iskustvo odnosi se na pružanje specifičnog i prilagođenog iskustva svakom korisniku putem poruka, ponuda, preporuka i na drugi način. Ovaj pristup […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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	     20. Avgusta 2023.

	     	      [image: ]

	      	    

	        
		  Šta je H2H marketing?

		  H2H marketing je skraćenica koja označava ‘Human-to-Human’ (čovjek sa čovjekom) pristup marketingu. Ovaj koncept naglašava važnost ljudskog faktora i lične interakcije u marketinškim aktivnostima, fokusirajući se na izgradnju autentičnih veza između brenda i kupaca. H2H marketing  je povezivanje brenda s kupcima, ali na osobnoj razini. To je inovativan pristup marketingu […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Closed-Loop Marketing
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		  FOMO marketing

		  FOMO marketing (engl. Fear Of Missing Out marketing) je marketinška strategija koja se zasniva na strahu od propuštanja nečega važnog ili uzbudljivog, kako bi se podstaklo ponašanje kupaca i povećala prodaja proizvoda ili usluga. Strah od propuštanja, kao pojam, prvi puta se javlja u potrošačkoj psihologiji, a 1996.godine. Imenovao ga […]
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		  Značaj definiranja prodajnih ciljeva
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		  Ciljevi i alati za unapređenje prodaje
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		  Značaj EI za suvremenu prodaju

		  Emocionalna inteligencija (EI) ključna je komponenta za uspješnu suvremenu prodaju. Prodaja je, ranije, obično bila usmjerena isključivo na tehničke vještine i informacije o proizvodima ili uslugama, a danas su skladni međuljudski odnosi i emocionalna povezanost sa kupcima podjednako važni, ako ne i važniji, od tehničkih vještina u prodaji. EI je […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Inovacije i  brending

		  Održivo poslovanje i konkurentska prednost zahtijevaju neprestano ulaganje u inovacije. Inovacije imaju ključnu ulogu u izgradnji i jačanju brenda. Inovacija znači rast i skalabilnost, a svaka nadogradnja doprinosi stalnoj evoluciji brenda. Lean branding odnosi se na primjenu laen načela u procesu izgradnje brenda. Naglašava sistematičan i iterativan pristup razvoju brenda, […]
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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