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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting


  
  
  	
  		Pratite nas na:

  		[image: ][image: ][image: ]  		
  	

  	
  		Kontakt
  		O nama
  	

  	
	
		
		
	




  

  
   	Početna
	O savjetovanju
	Principi poslovanja
		Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
	Poslovna izvrsnost
	Multidisciplinarna poslovna saradnja
	Win-win koncept poslovanja
	Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva



	Poslovni ciljevi
	Poslovni trendovi
	Poduzetništvo
	Društvena odgovornost



	Usluge
	Razvojni konsalting
	Marketing konsalting
	Finansijski konsalting
	Menadžment konsalting
	In-house programi



	O partnerima
	Leftor d.o.o. Tuzla
	Datalab BH d.o.o. Sarajevo
	Alfa 24 Tuzla
	EMC d.o.o. Sarajevo
	COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
	‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
	New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
	AG Partner, Tuzla
	FINconsult d.o.o. Tuzla
	Invest projekt d.o.o. Sanski Most
	Portal www.kliker.ba
	U.G. “Projekt ABC”



	Kutak za klijente
	Značaj poslovnog savjetovanja
	Poslovna literatura
		SoftConsulting tekstovi
			Prezentacije
	Objavljeni članci



	Preuzeti tekstovi sa interneta
			Tekstovi na domicilnom jeziku
	Tekstovi na engleskom jeziku






	FAQ
	Korisni linkovi
	Poslovne zanimljivosti



	Poslovna suradnja
	Sinergijski efekti suradnje
	Ostvarite kontakt sa nama
	On line korisnički zahtjev
	Partnerska aplikacija
	Zašto 10+



	Savjet dana
	Menadžment konsalting
	Finansijski konsalting
	Marketing konsalting
	Razvojni konsalting





  
 




 
 
  
   

   	Savjetnik
	404


  

 

 
 
  
  
	     
	   	    
	     20. Decembra 2021.

	     	      [image: ]

	      	    

	        
		  Granični trošak

		  Granični (inkrementalni) trošak je promjena u ukupnim troškovima koja nastaje kada se proizvedena količina uveća za jednu jedinicu proizvoda. To je trošak proizvodnje još jedne jedinice proizvoda. Pokazuje porast ukupnih troškova nastalih proizvodnjom dodatne jedinice proizvoda. Izračunava se kao odnos promjene ukupnih troškova i promjene ukupnog outputa. Ovisi samo o […]
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		  Finansijska analiza vs. kontroling
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		  Kako koristiti prediktivnu analitiku?
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		  Značaj alata umjetne inteligencije za kontroling
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		  Finansijski aspekti nagrađivanja zaposlenika

		  Finansijski aspekti nagrađivanja zaposlenika direktno su povezani sa stepenom motivacije i fluktuacijom zaposlenika u preduzeću.  Da bi finansijsko nagrađivanje zaposlenika bilo transparentno u preduzeću je potrebno kreirati odgovarajuću kadrovsku politiku, sistem platnih razreda i vrednovanja postignutih rezultata zaposlenika. Plaće, finansijske stimulacije i druge materijalne beneficije zaposlenika (npr. godišnji bonusi i […]
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		  Izazovi pri mjerenju ulaganja u inovacije

		  Suvremena preduzeća, kako bi kvalitetnije zadovoljila potrebe trenutnih i budućih kupaca, kontinuirano ulažu (ne)finansijske resurse u razvoj inovativnih proizvoda i usluga. Iako se inovacije obično posmatraju kao jedan od zadataka marketing funkcije, finansijska funkcija u preduzeću ne smije zanemariti značaj mjerenja učinkovitosti ulaganja u inovacije. Ulaganja u primjenu  ‘zelene’ tehnologije […]
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		  Poslovna inteligencija i finansijski KPI

		  Upravljanje finansijskim poslovanjem podrazumijeva i kontinuiranu analizu finansijskih KPI. Finansijski KPI su mjerljiva vrijednost koja pokazuje koliko dobro preduzeće radi u pogledu generiranja prihoda i dobiti. Analiza finansijskih KPI treba da pokaže u kojoj mjeri preduzeće uspješno ostvaruje svoje dugoročne (finansijske) ciljeve. Ako preduzeće koristi klasični pristup razvoju KPI sistema, […]
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		  Kako kreirati budžet za oglašavanje?

		  Za poduzimanje promotivnih aktivnosti potrebno je kreirati odgovarajući budžet za oglašavanje. Budžet za oglašavanje treba biti u skladu sa promotivnom strategijom i definisanim ciljevima oglašavanja. U praksi domicilnih preduzeća, obično se ne vrši formalno kreiranje budžeta za oglašavanje, nego se ulaganje u oglašavanje najčešće vrši intuitivno odnosno neplanski. Bez obzira […]
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		  Metrike strateškog marketinga
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		  Šta je otvorena inovacija?

		  Otvorena inovacija (eng. Open innovation) je korištenje znanja izvan i unutar preduzeća kako bi se ubrzao proces istraživanja i razvoja, te komercijalizacija proizvoda i usluga. Suvremnena preduzeća trebaju koristiti i vanjske izvore ideja u jednakoj mjeri kao i  unutarnje izvore, sa ciljem unaprijeđivanja tehnologije. Otvorena inovacija je iskorištavanje tehnoloških trendova […]
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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