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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Brand equity

		  Brendovni kapital (engl. Brand equity) odnosi se na dodatnu vrijednost koju preduzeće generira od proizvoda/usluga sa prepoznatljivim imenom, u usporedbi sa generičkim ekvivalentom. Preduzeće može stvoriti dodatnu vrijednost za svoje proizvode/usluge čineći ih nezaboravnim, lako prepoznatljivim i superiornim u kvaliteti i pouzdanosti. Brendovni kapital ima tri osnovne komponente: percepciju potrošača, […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Monitoring i revizija marketing strategije

		  Za potrebe praćenja ostvarenja poslovnih ciljeva, neophodno je kontinuirano vršiti monitoring i reviziju marketing strategije preduzeća. Za uspješan monitoring i reviziju marketing strategije, neophodno je kreirati odgovarajuće standarde o očekivanom nivou ostvarenja ciljeva, vrednovati stepen ostvarenja svakog od ciljeva sukladno definiranim standardima, poduzimati odgovarajuće korektivne mjere za poboljšanje trenutnih vrijednosti, […]
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		  Prednosti umjetne inteligencije za stratešku portfolio analizu
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		  Analizom podataka do uspješnije prodaje

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     12. Novembra 2021.

	     	      [image: ]

	      	    

	        
		  Ciljevi unapređenja prodaje

		  Za kreiranje strategije za unapređenje prodaje potrebno je definirati ciljeve i odabrati ‘prave’ alate za postizanje tih ciljeva. U praksi domicilnih MSP najčešće se želi unaprijediti prodaja, ali pri tome obično nije precizno definisana: strategija, ciljevi i alati za unapređenje prodaje. Poduzetnici odnosno vlasnici biznisa obično vide željenu promjenu (rast […]
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		  Konvencionalni Vs. Digitani alati

		  Baze podataka i digitalni alati zasnovani na primjeni baza podataka čine suštinu digitalne marketing strategije, koju obično primjenjuju preduzeća, koja prate suvremene trendove. Sa druge strane, preduzeća koja posluju na tradicionalnim principima i na istim zasnivaju svoju prodajnu strategija obično primjenjuju konvencionalne alate: direktni kontakt sa kupcima u 1:1 razgovorima, […]
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		  Poslovni procesi, interna komunikacija i digitalizacija

		  Suvremeni menadžeri, uslijed sve bržih tehnološki promjena, suočavaju se sa izazovima pri upravljanju internom organizacijom rada. Uslijed neadekvatno uređenih ili u cijelosti nedefinisanih poslovnih procesa, u preduzeću obično nije moguće uspješno realizirati niti digitalnu transformaciju poslovanja. U konačnici to rezultira neadekvatnom internom komunikacijom, koja se zatim prenosi i na vanjsku […]
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		  Liderstvo, vizija i organizacijske vrijednosti

		  Pri kreiraju i njegovanju organizacijskih vrijednosti u preduzeću, lideri imaju odgovornost da formalno definisane vrijednosti postanu organizacijska stvarnost, koja se svakodnevno prakticira od strane svih članova suradničkog tima (menadžment i zaposlenici). U postu kojeg sam pročitala prije nekoliko dana na LinkedIn  poslovnoj mreži, uočila sam da jedan od lidera ne […]
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		  Šta je remote work?

		  Rad ‘na daljinu’ (engl. Remote work ili E-work) je termin koji se koristi za vrstu posla u kojem zaposlenici imaju veću fleksibilnost u vezi mjesta i vremena obavljanja svog posla. Svakidašnji put na posao i s posla zamjenjen je mogućnostima korištenja telekomunikacijskim pogodnosti kao što su: intranet, LAN, WLAN VPN, […]
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		  HR strategija

		  HR (kadrovska) strategija je strategija koju je usvojila organizacija sa ciljem integriranja organizacijske kulture i njenih zaposlenika kroz odgovarajući koordinirajući sistem, sa nizom radnji potrebnih za postizanje poslovnih ciljeva preduzeća. HR strategija treba da obezbjedi usklađenosti oko ljudi, procesa i filozofije poslovanja preduzeća. To je način pozicioniranja strateškog upravljanja ljudskim […]
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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