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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Šta je EVA?

		  Ekonomska dodana vrijednost (engl. Economic Value Added – EVA) je pokazatelj finansijske uspješnosti preduzeća. To je neto operativna dobit preduzeća (nakon oporezivanja) umanjena za troškove uloženog kapitala. Može se opisati i kao višak dobiti povrh kamate koju zahtijeva tržište. Izračunava se po slijedećoj formuli:  EVA = Neto operativna dobit nakon oporezivanja […]
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		  Nulti proračun

		  Nulti proračun (engl. Zero Based Budgeting – ZBB) je novi pristup proračunu, gdje se proračun (budžet) priprema bez razmatranja podataka iz prethodne godine. Ova tehnika zahtijeva ponovno izračunavanje svih organizacijskih aktivnosti kako bi se utvrdilo koje treba ukloniti, smanjiti ili povećati, pri čemu se sredstva u proračunu procjenjuju prema trenutnim […]
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		  ‘Zelena’ dimenzija budžetiranja

		  Održivi razvoj i računovodstvo okoliša podrazumijevaju primjenu ‘zelenog’ budžetiranja. Primjenom metode nultog proračuna, preduzeće može napraviti potreban zaokret ka ‘zelenim’ finansijama i započeti sa primjenom principa cirkularne ekonomije. ‘Zeleno’ budžetiranje je korištenje alata finansijske politike za postizanje okolišnih i klimatskih ciljeva. Obuhvata različite prakse usmjerene na prepoznavanje i procjenu elemenata […]
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		  Prednosti primjene digitalnog workflowa za CFO
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		  Konvencionalno vs. Digitalno finansijsko upravljanje
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		  Kako finansijske odluke utiču na stvaranje vrijednosti?

		  Proces finansijskog odlučivanja od izuzetne je važnosi za stvaranje (dodatne) vrijednosti u preduzeću. U suvremenim uvjetima finansijske, investicijske i odluke o upravljanju (ne)materijalnom imovinom veoma su važne u kontekstu poslovanja koje karakterizira globalna konkurentnosti. Za (strateško) finansijsko odlučivanje potrebne su adekvatne informacije tj. tačni i pravovremeni finansijski podaci. Odluke koje […]
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		  Metode za procjenu vrijednosti brenda

		  Brend je nematerijalna imovina preduzeća. Iako, Međunarodni računovodstveni standardi (MRS 38) definiraju tretman nematerijalne imovine, većina domicilnih preduzeća još uvijek ne poznaje ili nije izvršila procjenu vrijednosti brenda. Tri su osnovna finansijska pristupa procjeni vrijednosti brenda, gdje svaki od pristupa može imati više različitih metoda za procjenu. Za prezentiranje finansijskih […]
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		  Prodaja putem društvenih mreža

		  Upotreba društvenih mreža, u digitalnom marketingu, odavno je prevazišla promotivnu primjenu. Društvene mreže se sve više koriste za prodajne aktivnosti (tzv. social commerce). Pojedine socijalne platforme već imaju implementirana e-commerce rješenja, kako bi svojim korisnicima olakšali obavljanje kupo-prodajnih transakcija. Prodaja putem društvenih mreža je ‘nova’ strategija mrežnog marketinga ili maloprodajni […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Omni-kanalna marketing strategija
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		  Šta je razgovorni marketing?

		  Razgovorni marketing (engl. Conversational marketing) je metoda interaktivne marketinške komunikacijse sa internet posjetiteljima. Kroz razgovor sa (potencijalnim) kupcima, preduzeće nastoji postići njihov veći angažman i naučiti više o njihovim omiljenim i nepoželjnim osjećajima, kako bi mogli reagirati na temelju povratnih informacija. Za razliku od tradicionalnih komunikacijskih strategija, ovaj oblik marketinga […]
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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