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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Šta je berza?

		  Berze su organizirana i striktno regulirana finansijska tržišta na kojima se trguje vrijednosnim papirima, robom, uslugama ili valutama. Trgovanje na berzama zasnovano je na principu ponude i potražnje. Berze u osnovi služe kao primarna tržišta na kojima korporacije, vlade, i druge organizacije i institucije mogu prikupljati/povećati kapital usmjeravanjem sredstava investitora […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Investicijska analiza

		  Investicijska analiza (analiza ulaganja) je širok pojam za različite metode procjene ulaganja, industrijskih sektora i ekonomskih trendova. Može uključivati grafikon prošlih povrata kako bi se predviđalo buduće poslovanje, odabir vrste ulaganja koja najbolje odgovara potrebama investitora ili procjene pojedinih vrijednosnih papira poput dionica i obveznica kako bi se odredio njihov […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Finansijski ciljevi i KPI

		  Finansijsko upravljanje podrazumijeva definiranje konkretnih finansijskih ciljeva, utvrđivanje prioriteta njihove realizacije, način mjerenja stepena uspješnosti realizacije finansijskih ciljeva i pravovremeno poduzimanje odgovarajućih korektivnih mjera. Finansijski ciljevi trebaju biti sastavni dio finansijskog plana preduzeća, kako bi se utvrdilo vrijeme potrebno za postizanje svakog od finansijskih ciljeva (kratkoročnih ili dugoročnih). Ukoliko su […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Kako pronaći strateške investitore?

		  Jedan od zadataka finansijskih menadžera je i interakcija sa tržištima novca i kapitala, koja podrazumijeva suradnju sa akterima na finansijskom tržištu u smislu pozajmljivanja finansijskih sredstava, trgovanja vrijednosnim papirima, pronalaska strateških investitora i slično. Ukoliko finansijski menadžeri ne posjeduju adekvatna znanja iz oblasti npr. pronalaska strateških investitora, najčešće te zadatke […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Metrike strateškog marketinga

		  Iako postoji uvriježeno mišljenje da je marketing prvenstveno kreativna poslovna funkcija u preduzeću, poslovne aktivnosti marketing menadžera ne mogu se zamisliti bez odgovarajućih metrika (numeričkih pokazatelja). Prednosti primjene digitalnih alata za strateški marketing upravo je u tome što omogućavaju da se na temelju podataka donose odgovarajuće poslovne odluke. Postoje različiti […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Relacijski vs. Iskustveni marketing

		  Suvremeni uvjeti poslovanja izuzetno su dinamični, što podrazumijeva primjenu adekvatne marketing strategije. Bez obzira koju marketing strategiju će preduzeće izabrati, suština tržišnog djelovanja preduzeća je da bude fokusirano na kupce (engl. Customer centric approach), kako bi se uspostavili i razvijali uspješni odnosi sa kupcima odnosno kako bi se kupcima obezbjedilo […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Kako digitalni marketing trendovi utiču na konkurentnost MSP?
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		  Značaj inovacija za kreiranje digitalnog korisničkog iskustva

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Digitalni trendovi i tržišna konkurentnost

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Šta je chatbot?

		  Chatbot  je digitalni marketing alat za interakciju sa kupcima, koji je kreiran kao kombinacija umjetne inteligencije i strojnog učenja. Dvije su vrste chatbotova: skriptovani i inteligentni. Skriptovani botovi ‘razgovaraju’ sa kupcima po tačno propisanoj skripti, koja vodi kupca ‘korak po korak’ do željenog cilja. Inteligentni botovi su nešto kompleksniji, a razina botove […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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