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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Kako finansijski menadžeri upravljaju prioritetima?
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		  Finansijski aspekti projektnog menadžmenta
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		  Projektno finansiranje

		  Postoji više različitih načina na koji se mogu finansirati razvojni projekti preduzeća, a jedan od načina je i primjenom modela projektnog finansiranja. Ukoliko se razvojni projekat preduzeća može izdvoji u posebnu pravno-ekonomsku cjelinu, sa dostatnim prihodima da se bez teškoća mogu isplatiti izvršena ulaganja investitora i/ili kreditora, onda se za […]
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		  Računovodstvo okoliša i DOP aktivnosti preduzeća

		  Značenje pojma računovodstvo okoliša i njegova praktična primjena, u većini BH preduzeća, još uvijek je nepoznanica. Računovodstvena poslovna funkcija ima zadatak da dokumentuje sve poslovne transakcije u preduzeću, ali i da arhivira svu finansijsku dokumentaciju o poslovanju preduzeća, stoga se kroz određeni vremenski period u preduzeću može nagomilati značajan obim […]
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	     30. Avgusta 2019.
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		  DOP aktivnosti preduzeća i edukacija kupaca

		  Društveno odgovorno poslovanje (DOP), u 21. stoljeću, postaje sve važnije pri kreiranju i implementaciji marketing stretegije preduzeća. Jedna od DOP aktivnosti preduzeća, koja se prakticira kao sastavni dio marketing strategije, je i edukacija kupaca. Edukacija kupaca, kao dio DOP aktivnosti preduzeća, od posebnog je značaja za uspješnu primjenu suvremenih tehnologija […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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	     23. Avgusta 2019.
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		  7P vs. 7C marketing mix

		  Pri kreiranju marketing strategije većina preduzeća primjenjuje tzv. 7P marketing mix. Suvremeni uvjeti poslovanja sve više utiču na promjene u marketing koncepciji preduzeća. U ovim uvjetima od posebnog značaja je potreba preduzeća da vlastito poslovanje i marketing strategiju posmatraju prije svega iz perspektive kupca (potrebe i želje kupaca), a ne […]
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		  Šta je Copywriting?

		  Svrha copywritinga jeste da kroz slanje uvjerljivih promotivnih poruka i kreativno prezentovanog proizvoda ili usluge podstakne primaoca poruke na željenu akciju. Copywriter ističe prednosti i kvalitete određenog proizvoda ili usluge, te naglašava najbolje osobine brenda koji predstavlja. Profesionalni copywriter prije pisanja reklamnih poruka i korporativnih tekstova treba da poznaje tržište […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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	     20. Avgusta 2019.
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		  SPIN tehnika

		  SPIN tehnika (Situacion- Problem- Implication- Needs) je jedan od  ‘alata’ koji se koristi u suvremenoj prodaji i pregovaranju. Kreator SPIN tehnike je Nil Rekhem, koji je dugi niz godina proučavao prodajne razgovore i pregovore, te došao do zaključka da se prodajni proces završava tek onog momenta kada podrazumjevana potreba pređe […]
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		  Da li koristite influencer marketing u maloprodaji?
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		  Brend menadžeri  i učinkovita tržišna komunikacija
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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