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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  WOMM vs. Influencer marketing

		  Word-of-mouth (WOM) marketing i influencer marketing strategije su koje se koriste za promicanje proizvoda ili usluga, ali se razlikuju u pogledu pristupa i provedbe.  Osnovna razlika u pristupu i provedbi je da se WOM marketing oslanja na organsko, neplaćeno, širenje pozitivnih informacija o proizvodu ili usluzi, od osobe do osobe, […]
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	     Pročitajte više
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		  Šta je buzz marketing?

		  Buzz marketing je tehnika viralnog marketinga usmjerena na maksimiziranje potencijala kampanje ili proizvoda metodom preporuke ‘od usta do usta’. Ova strategija se koristi za rasprave na društvenim mrežama ili poticanje razgovora između kupaca i članova njihove porodice i prijatelja. Navodeći kupce da pričaju o njihovim proizvodima i uslugama, preduzeća koja […]
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		  Razine relacijskog marketinga
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		  Regrutacijski marketing
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		  Upravljanje zajednicom na društvenim mrežama
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		  ATL, BTL i TTL marketing

		  Marketinške aktivnosti mogu se podijeliti u tri segmenta: marketing iznad crte (ATL), marketing ispod crte (BTL) i linijski marketing (TTL). ‘Crta’ se izvorno koristila za odvajanje marketinških aktivnosti koje su imale masovni prodor (iznad crte) od onih koje su imale specifičan prodor (ispod crte). Ali tada su se, zbog povećane […]
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		  Značaj UGC za sadržajni marketing

		  Sadržaj koji stvaraju korisnici (engl. User-Generated Content, UGC) ima sve veći značaj za sadržajni marketing. Korištenjem UGC-a preduzeća odnosno brendovi mogu stvoriti privlačniju i pouzdaniju marketinšku strategiju sadržaja usmjerenu na korisničku zajednicu. Sadržaji koje generiraju korisnici pružaju vrijedan uvid u preferencije, potrebe i ponašanja kupaca, što omogućava poboljšanje proizvoda ili […]
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		  Brendiranje poslodavca

		  U suvremenim poslovnim uvjetima brendiranje poslodavca ima sve veći značaj za uspješnost preduzeća. Kako bi privukli i zadržali talentirane zaposlenike, suvremena preduzeća sve više pažnje posvećuju ulaganju u brendiranje poslodavca. Brendiranje poslodavca je proces stvaranja i promicanja snažnog i pozitivnog imidža preduzeća kako bi se privukli i zadržali vrhunski talenti. […]
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		  Iskustveni marketing i društvene mreže

		  Iskustveni marketing i društvene mreže dva su važna elementa suvremenog marketinga. Ova dva moćna alata mogu se zajedno koristiti sa ciljem stvaranja jedinstvenih, privlačnih i nezaboravnih korisničkih iskustava. Najznačajnije prednosti ovih alata su da se korisnička iskustva mogu dijeliti putem društvenih mreža, korisnici društvenih mreža se mogu poticati da kreiraju […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     28. Aprila 2023.

	     	      [image: ]

	      	    

	        
		  Mjerenje poslovne izvrsnosti

		  Poslovna izvrsnost je sveobuhvatan standard upravljačkih praksi razvijen da pomogne preduzeću da procjenjuje spremnost i usklađenost s praksama izvrsnosti pri poboljšanju poslovnih rezultata. Primjenom odgovarajućih modela poslovna izvrsnost se može analizirati, ocjenjivati i razvijati na razini preduzeća ili parcijalno (prodaja, nabava, finansije, marketing itd.). Cilj mjerenja poslovne izvrsnosti je pomoći […]
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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