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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Novi e-Priručnik© u ponudi

		  SoftConsulting s.p. Tuzla je, u decembru 2017. godine, pripremio novi e- Priručnik:  Politika i procedure za operativno upravljanje finansijskim poslovanjem©. Cilj izrade e-Priručnika – Politika i procedure za operativno upravljanje finansijskim poslovanjem© je pružiti smjernice i informacije neophodne za finansijsko upravljanje. e-Priručnikom su definirani osnovni principi i operativna postupanja pri […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Investicijsko planiranje

		  Upravljanje investicijskim projektima podrazumijeva i investicijsko planiranje. Brojni su primjeri iz prakse kada se investicijski projekti realiziraju bez investicijskog planiranja. U takvim situacijama, rezultati investicijskog projekta (pozitivni ili negativni) ne mogu se izmjeriti odnosno ne postoji mogućnost da se na mjerljivim pokazateljima utvrdi (ne)isplativost investicijskog projekta. Jedna od najopštijih definicija […]
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		  Prodajna strategija

		  Prodajna funkcija jedna je od najznačajnijih poslovnih funkcija u preduzeću. Kreiranje odgovarajuće prodajne strategije nije jednostavan zadatak. Izostanak definiranja prodajne strategije ili kreiranje neadekvatne prodajne strategije rezultat je nepoznavanja temeljnih principa i zakonitosti na kojima se zasnivaju odnosi na tržištu. Većina BH preduzeća kreira prodajne strategije na način da se […]
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		  Šta je analiza tržišta?

		  Jedan od uvjeta dobro napisanog poslovnog plana je analiza tržišta. Primarni cilj analize tržišta je odrediti privlačnost tržišta ili određenog dijela tržišta, a pri osmišljavanju marketinške strategije potrebno je razmotriti dinamiku tržišta, odnosno njegovu sadašnju i potencijalnu veličinu, smjer i potencijal rasta, profitabilnosti, prilike i prijetnje, strateške neizvjesnosti te ključne […]
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		  Green (zeleni) marketing

		  Zeleni (green) marketing je vrsta društvenog, ekološkog marketinga u kojem se proizvodi, usluge i sve marketinške aktivnosti oblikuju i provode uzimajući u obzir djelovanje i utjecaj koji mogu imati na okoliš i društvo u cjelini. Podrazumjeva suradnju s dobavljačima i trgovcima, partnerima pa i konkurentima kako bi se ostvario ekološki […]
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		  Program lojalnosti i post prodajne usluge
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		  Finansijsko odlučivanje zasnovano na limitima
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		  Finansijski rizici i kontrolne mjere
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		  Marketing plan(iranje)

		  “Imam(o) odličnu ideju o ….. ” riječi su sa kojima počinju razgovori sa poduzetnicima. Pitanje koje obično postavim sugovornicima je: Kakav je Vaš plan? ili Imate li marketing plan? I tu nastaje prva interakcija, gdje čak i Voditelji prodaje i marketinga u “punoljetnim” preduzećima kažu: “U toku je priprema biznis […]
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		  Social Media vs. Social Networks

		  Društvene mreže su univerzalni pojam koji se koristi u domicilnoj terminologiji, iako postoji bitna razlika u izvornim definicijama za pojmove: Social Media i Social Network. Razlika u definicijama nije slučajna, jer su mogućnosti upotrebe društvenih mreža raznovrsne, tako da se za svaku od specifičnih primjena društvenih mreža, u engleskom govornom […]
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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