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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Kako (ne) koristiti društvene mreže za biznis?

		  Prije nekoliko dana, putem LinkedIn društvene mreže, ostvarila sam novi poslovni kontakt. Nakon što sam na ovoj društvenoj mreži, namjenjenoj za suradnju poslovnih ljudi, podijelila tekst iz rubrike Savjet dana, novi kontakt je putem opcije Komentar prezentirao vlastito mišljenje odnosno konstatirao da poslovni portal www.savjetnik.ba nije optimizovan za mobilne uređaje […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Internet marketing strategija

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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	     	      [image: ]

	      	    

	        
		  Šta je ‘Visual merchandising’?

		  Vizuelni merčendajzing (eng. Visual merchandising) predstavlja nauku prezentacije određenih aktivnosti, te vizualne percepcije potrošača. Merčendajzing, kao vid komunikacije, nastoji da svim svojim elementima i znanjem utiče na skretanje pažnje osobe (potrošača) sa ciljem da kupac usvoji i upamti sadržaj koji mu se saopštava. Drugim riječima, taj vid komunikacije se definiše […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Sadržajni (content) marketing

		  Sadržajni (content) marketing je strateški marketinški pristup usmjeren na stvaranje i distribuciju vrijednog, relevantnog i dosljednog sadržaja koji će privući i zadržati jasno definiranu publiku – i u konačnici, potaknuti kupca na akciju, te tako donijeti profit tvrtki. Osnovni korak u stvaranju sadržajnog marketinga čini određivanje marketinških ciljeva. Pokušavate li […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Kako kreirati efikasan kontroling u preduzeću?
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		  Kontroling i preventivne mjere u finansijskom upravljanju
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	     Pročitajte više
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		  Targetiranje ciljnog tržišta

		  Marketing strategija preduzeća podrazumijeva da postoji precizno definiran marketing plan koji treba da obezbjedi preduzeću realizaciju definiranih poslovnih ciljeva na tržištu. U BH praksi možete se susreti sa poduzetnicima koji nemaju precizno definiranu marketing strategiju odnosno smatraju da su njihovi produkti i/ili usluge adekvatni za „sve“  kupce odnosno učesnike na […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	   	    
	     5. Maja 2017.
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		  Virtualna stvarnost i sadržajni marketing

		  Virtualna stvarnost (Virtual reality – VR) jedan je od suvremenih alata tzv. sadržajnog marketinga. Svjesno promičem ovu temu, u rubrici Savjet dana, iako znam da je BH ekonomija, ali i ekonomska stvarnost na Zapadnom Balkanu miljama udaljena od primjene suvremenih digitalnih trendova u marketingu. Ali ukoliko ne promičemo suvremene poslovne […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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		  Značaj EI za HRM

		  Upravljanje i razvoj ljudskih potencijala jedan je od osnovnih zadataka strateškog menadžmenta. Emocionalno inteligentni menadžeri biti će u mogućnosti okružiti se sa kvalitetnijim ljudskim potencijalima, u odnosu na menadžere koji ne posjeduju odgovarajući stepen emocionalne inteligencije. Emocionalna inteligencija uključuje nekoliko važnih kompontenti: Poznavanje vlastitih osjećaja Kontrola intenziteta osjećaja Motiviranje samoga […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
      
   
     
   
    

       
	        
		  Upravljanje finansijskim rizicima i  primjena digitalnih alata

		        
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
	     Pročitajte više
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?




  

  
  
		Prijava / Registracija
Username or Email
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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