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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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  		Kontakt
  		O nama
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		  Dizajniranje prodaje i distribucijski kanali
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		  Kada i kako je potrebno istražiti tržište?
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		  Vještine potrebne za istraživanje tržišta
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		  Šta je poslovna izvrsnost?

		  Poslovna izvrsnost, sa stajališta organizacije, je sustav vrijednosti, modela i pravila koji za interes imaju dugoročno povoljnu tržišnu poziciju, odnosno zadovoljne potrošače, motivirane zaposlenike, ta na kraju krajeva visok profit. Isto tako, sa stajališta organizacije, može se promatrati i osobna poslovna izvrsnost, a ona bi bila zadovoljstvo svakog zaposlenika, spremnost […]
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		  Imersivni marketing

		  Pojam imersivni marketing uključuje tradicionalno oglašavanje, odnose sa javnošću, tzv. “od usta-do-usta“ oglašavanje, digitalni marketing, uzorke, kupone, maloprodajna partnerstva i druge načine promocije koji okružuju potrošača sa dosljednom porukom o brendu. U suštini, imersivni marketing zaokružuje brand, proizvod ili kompaniju, tako da su integrirani marketing, oglašavanje i odnosi sa javnošću […]
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		  Koji je značaj baza podataka?

		  Digitalno poslovanje nije moguće zamisliti bez postojanja odgovarajuće baze podataka, koja je kreirana u elektronskom obliku. Tradicionalno poslovanje podrazumijeva da postoje podaci koji su organizovani u određeni sistem, obično su to registratori sa poslovnom dokumentacijom. Osnovna razlika između tradicionalne “baze podataka” tj. registratora sa dokumentacijom i elektronske baze podataka je […]
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		  Coworking,crowdsourcing,crowdfunding

		  Pojmove coworking, crowdsourcing, crowdfunding nije jednostvno prevesti na domicilni jezik, ali danas se sve što je viralno poslovanje zasniva, u najvećem dijelu, na ovakvom načinu poslovanja. Iako mnogi u BiH još uvijek nisu upoznati sa značenjima ovih pojmova, to ne znači da ovakvi poslovni modeli ne postoje ( u BiH, […]
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		  Značaj koordinacije i kooperacije za menadžment

		  Posljednji tekst u rubrici Savjet dana, za januar 2016. godine, posvećen je značaju koordinicije i kooperacije (suradnje) za menadžment. Ukoliko se posmatra upravljanje poslovnim odnosima (internim i vanjskim) ovo su najznačajnije upravljačke vještine.  Zašto su koordinacija poslovanja i poslovna kooperacija značajne za menadžment? Jedna od osnovnih prepreka za bolje funkcionisanje […]
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		  Novi e-Priručnik u ponudi

		  SoftConsulting s.p. Tuzla je, u januaru 2016. godine, pripremio novi e- Priručnik: Osnove produkt menadžmenta. Cilj izrade e-Priručnika – Osnove produkt menadžmenta© je ponuditi odgovore na pitanje: Kako biti uspješan produkt menadžer? Praktična strana e-Priručnika ogleda se u istovremenom kreirajnju novog produkta. Prvi i osnovi zadatak produkt menadžera je da […]
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		  Strateško odlučivanje i proaktivan pristup
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?




  

  
  
		Prijava / Registracija
Username or Email
Password





			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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