

 
  [image: ]
  
   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting
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		  Inovativne ideje i gerila marketing
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		  Novi e-Priručnik u ponudi

		  SoftConsulting s.p. Tuzla je, u novembru  2015. godine, pripremio novi e- Priručnik:  Osnove kreiranja programa lojalnosti. Sadržaj e-Priručnika možete preuzeti klikom na navedeni naslov, a sadržaje za sve ostale e-Priručnike možete pogledati ovdje. Više informacija o značaju primjene programa lojalnosti, možete pronaći u 2 video prezentacije: video1 i video 2. […]
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		  Šta je (tržišno) pozicioniranje?

		  Pozicioniranje je proces kojim se, posredstvom marketinškog miksa, utječe na percepciju potrošača o marki u odnosu prema drugim markama i alternativi. Pozicioniranje je kao pojam preuzet iz ratne koncepcije “zauzimanja teritorija” iz čega se razvila analogija “borba za tržište”. Autori te koncepcije su to definirali kao “borbu za ljudski mozak”. […]

      
	     By Lejla Softic |  | Nema komentara
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		  Marketing 1:1

		  Marketing 1:1 (engl. One-to-one marketing) je strategija upravljanja odnosima sa kupcima koja naglašava personaliziranu interakciju sa kupcima. Personalizacija interakcije, smatra se, doprinosi povećanju nivoa lojalnosti kupaca i većem povratu na marketinška ulaganja. Prilagođavanje marketing miksa pojedinačnom kupcu je osnova tzv. “jedan prema jedan“ marketinga. Dvije su forme „jedan prema jedan“ […]
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		  Kako uskladiti poslovne kontakte u “stvarnom” vremenu?

		  Inspiraciju za današnji Savjet dana pronašla sam u tekstu: Djeca u mentosovom oglasu pomažu sramežljivim odraslim da uspostave kontakt.  Slikovni prikaz uz ovaj Savjet dana, pronašla sam prije 7 dana, kada sam napisala tekst: Značaj društvenih mreža za poslovno umrežavanje, odnosno kada sam razmišljala: Zašto tako malo  poslovnih “kontakta”, putem […]
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		  Značaj društvenih mreža za poslovno umrežavanje

		  Kada pokušate da prevedete social networks (tj. društvene mreže) i networking (tj. poslovno povezivanje i umrežavanje poslovih ljudi), onda se dobije i naslov teksta za današnji Savjet dana. Društvene mreže su mnogo više od IT alata koji se koriste za plasiranje promotivnih poruka. Naime, IT alati imaju zadatak da pomognu poslovnim […]
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		  Značaj i primjena praktičnih kompetencija

		  Posljednji Savjet dana, u julu 2015. godine, sadrži korisne informacije o značaju i primjeni praktičnih komeptencija. U poduzetništvu i biznisu praktične kompetencije su veoma važne za poslovni razvoj. Kompetencija je skup povezanih znanja, stavova, vještina i drugih osobnih karakteristika i u vezi je sa radnom učinkovitošću. Kada poznajemo značaj primjene […]
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		  Ljudski resursi i intelektualno vlasništvo

		  Posljednji Savjet dana, za tekući mjesec, posvetila sam značaju ljudskih resursa za unapređenje, ali i zaštitu intelektualnog vlasništva poslovne organizacije. Ovoj temi se ne posvećuje dovoljno pažnje u BH poslovnim organizacijama, prvenstveno zbog toga što ne postoje adekvatna znanja o značaju intelektualnog vlasništva, a s obzirom da ono ima nematerijalni […]
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		  HRM i poslovni ciljevi

		  Današnji tekst za rubriku Savjet dana pišem nešto ranije nego to obično činim. Moguće je da većinu poslovnih aktivnosti, na BH tržištu, činim preuranjeno, ali kada kao poslovni cilj imate Poslovnu izvrsnost kao koncept upravljanja onda to ne treba da bude neuobičajena aktivnost. Današnju temu sam izabrala jer smatram da […]
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		  Programi lojalnosti: informacija vs. poziv na akciju
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?




  

  
  
		Prijava / Registracija
Username or Email
Password





			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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