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   — Glavni meni —
Početna
O savjetovanju
– Principi poslovanja
– – Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
– – Poslovna izvrsnost
– – Multidisciplinarna poslovna saradnja
– – Win-win koncept poslovanja
– – Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva
– Poslovni ciljevi
– Poslovni trendovi
– Poduzetništvo
– Društvena odgovornost
Usluge
– Razvojni konsalting
– Marketing konsalting
– Finansijski konsalting
– Menadžment konsalting
– In-house programi
O partnerima
– Leftor d.o.o. Tuzla
– Datalab BH d.o.o. Sarajevo
– Alfa 24 Tuzla
– EMC d.o.o. Sarajevo
– COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
– ‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
– New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
– AG Partner, Tuzla
– FINconsult d.o.o. Tuzla
– Invest projekt d.o.o. Sanski Most
– Portal www.kliker.ba
– U.G. “Projekt ABC”
Kutak za klijente
– Značaj poslovnog savjetovanja
– Poslovna literatura
– – SoftConsulting tekstovi
– – – Prezentacije
– – – Objavljeni članci
– – Preuzeti tekstovi sa interneta
– – – Tekstovi na domicilnom jeziku
– – – Tekstovi na engleskom jeziku
– FAQ
– Korisni linkovi
– Poslovne zanimljivosti
Poslovna suradnja
– Sinergijski efekti suradnje
– Ostvarite kontakt sa nama
– On line korisnički zahtjev
– Partnerska aplikacija
– Zašto 10+
Savjet dana
– Menadžment konsalting
– Finansijski konsalting
– Marketing konsalting
– Razvojni konsalting


  
  
  	
  		Pratite nas na:

  		[image: ][image: ][image: ]  		
  	

  	
  		Kontakt
  		O nama
  	

  	
	
		
		
	




  

  
   	Početna
	O savjetovanju
	Principi poslovanja
		Tržišna orijentisanost i posvećenost klijentu
	Poslovna izvrsnost
	Multidisciplinarna poslovna saradnja
	Win-win koncept poslovanja
	Visok nivo stručnosti i praktičnog iskustva



	Poslovni ciljevi
	Poslovni trendovi
	Poduzetništvo
	Društvena odgovornost



	Usluge
	Razvojni konsalting
	Marketing konsalting
	Finansijski konsalting
	Menadžment konsalting
	In-house programi



	O partnerima
	Leftor d.o.o. Tuzla
	Datalab BH d.o.o. Sarajevo
	Alfa 24 Tuzla
	EMC d.o.o. Sarajevo
	COMP-2000 d.o.o. Sarajevo
	‘FOR FIVE dma’ Sarajevo
	New Market Consulting d.o.o. Sarajevo
	AG Partner, Tuzla
	FINconsult d.o.o. Tuzla
	Invest projekt d.o.o. Sanski Most
	Portal www.kliker.ba
	U.G. “Projekt ABC”



	Kutak za klijente
	Značaj poslovnog savjetovanja
	Poslovna literatura
		SoftConsulting tekstovi
			Prezentacije
	Objavljeni članci



	Preuzeti tekstovi sa interneta
			Tekstovi na domicilnom jeziku
	Tekstovi na engleskom jeziku






	FAQ
	Korisni linkovi
	Poslovne zanimljivosti



	Poslovna suradnja
	Sinergijski efekti suradnje
	Ostvarite kontakt sa nama
	On line korisnički zahtjev
	Partnerska aplikacija
	Zašto 10+



	Savjet dana
	Menadžment konsalting
	Finansijski konsalting
	Marketing konsalting
	Razvojni konsalting





  
 




 
 
  
   

   	Savjetnik
	404


  

 

 
 
  
  
	     
	        
		  Kreativno vs. forenzično računovodstvo
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		  Šta je diverzifikacija portfelja ?

		  Portfelj (portfolio) je skup financijskih sredstava koje neki pojedinac ili poduzeće posjeduje. Može se sastojati od novca (gotovina, depoziti…) i od vrijednosnih papira (dionice, obveznice…). Diverzifikacija portfelja je ulaganje novca u razne vrijednosne papire radi disperzije rizika uspješnosti pojedinih investicija. Portfelj se definira kao linearna kombinacija ulagačkih instrumenata. Pod pojmom […]
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		  Model ciljnih troškova

		  Ciljni troškovi (engl. Target costs) predstavljaju strukturirani pristup određivanju troškova uz koje proizvod treba biti izražen sa specificiranom kvalitetom, kako bi generirao željenu razinu profitabilnosti uz očekivane prodajne cijene. Na temelju rezultata ispitivanja tržišta suradnici u istraživanju i razvoju dobivaju nalog da definiraju i specificiraju proizvod. Stvarni početak upravljanja ciljnim […]
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		  Zašto je potrebna cjenovna politika?

		  Učestvujući na dvodnevnom treningu, u BIT centru, u zaključku sa kolegama postavilo se pitanje o načinu formiranja cijena za proizvode/usluge. Kolega koji je bio nadležan za trening predložio je vlastito rješenje. Međutim, kao poslovni konsultant osjetila potrebu da kolegi koji je postavio pitanje o načinu formiranja cijena odgovorim da je […]
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		  Automatsko knjiženje transakcija

		  Automatsko knjiženje transakcija, a to znači primjena suvremenih IT alata pri knjiženju, trebalo bi biti jednostavno rješenje za izvršavanje svakodnevnih operativnih aktivnosti u finansijama poslovne organizacije. Da li je to, uvijek, tako?  Ukoliko su u poslovnoj organizaciji implementirana IT rješenja koja obezbjeđuju integraciju svih evidencija poslovnih transakcija i kontrolu izvršenja […]
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		  Proračun troškova ili kalkulacija cijene?

		  Posljednji je mjesec, trećeg kvartala 2015. godine. Stoga će rubrika Savjet dana biti posvećena finansijama.  Dogovaram detalje suradnje sa klijentima i pokušavam povezati konsultantske usluge koje pružam, sa mogućnostima koje postoje na tržištu tj. trećim subjektima. Koordiniram aktivnosti naše tri poslovne strane: spojiti dobavljača SW-a sa klijentom, ali i finansijera […]
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		  Tržišno pozicioniranje

		  Možda sam današnji tekst trebala nasloviti sa: “Market targeting”, jer je to logičan nastavak teksta iz prošle sedmice u rubrici Savjet dana o značaju segmentacije tržišta. Smatram da je za ovu sedmicu važnije pojasniti značaj tržišnog pozicioniranja za poslovnu organizaciju. Ukoliko kao vanjski suradnik razgovarate sa Klijentima o tržišnom pozicioniranju, […]
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		  PL- promotivni alat direktnog marketinga
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		  Šta kupci žele od programa lojalnosti?
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		  Unapređenje suradnje sa postojećim klijentima
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  Pratite nas na društvenim mrežama!

  	FaceBook
	Twitter
	LinkedIn
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SoftConsulting s.p. Tuzla 

Adresa: Trg slobode 16, Tuzla, BiH

Tel.: + 387 35 210 203

E-mail: lejla.softic@savjetnik.ba

		
  

  
	 Novosti
	Važna obavijest i poziv

	Poziv za strateško partnerstvo: Akvizicija savjetnik.ba

	Finansijski aspekti intelektualnog kapitala

	13. jubilej virtualnog savjetnika

	“Trust. Synergy. Growth.”




  

  
	 Poslovne zanimljivosti
	Šta je freemium?

	Integrirano upravljanje rizicima

	Šta je H2H marketing?

	FOMO marketing

	Šta je operativna otpornost?




  

  
  
		Prijava / Registracija
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			Nakon prijave/registracije na Savjetnik.ba portalu možete se prijaviti i na Newsletter listu. Na taj način će te redovno primati novosti i informacije. 
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